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uvoD

Polaze¢i od osnove nastanka i uticaja na imovinu, prihodi se mogu definisati
kao povecéanaj sredstava preduzecéa proistekla iz realizovanih ucinaka, finansijskih
plasmana i sluCajnih okolnosti za koje ne postoji obaveza vrac¢anja. U okviru za
pripremanej i prikazivanej finansijskih izveStaja, prihod je definisan kao i sva
povecanaj ekonomskih koristi tokom obracunskog perioda u obliku priliva ili
povecanaj sredstava ili smanjenej obaveza Sto ima za poseldicu povecanej kapitala,a li
ne i ona u vezi sa uplatama od strane vlasnika. Najvaznije pitanej kod
racunovodstvenog obuhvatanja prihoda jeste kada prihode treba priznati. Prihode
treba priznati onda kada postoji verovatnoc¢a priliva ekonomske koristi u preduzece i
kada se te ekonomske koristi mogu pouzdano da izmere.

Prihod je bruto priliv ekonomskih koristi u odredenom periodu, koje se
ostvaruju iz redovnih aktivnosti preduzeca, kada ovi prilivi dovode do povecéanja
sopstvenog kapitala osim onih povecanja koja se odnose na unose vlasnika u kapital.
Ti prilivi proisicu iz:

e Redovnih aktivnosti preduzeca i

e Oni nastali zbog primitka koji nisu povezani sa ciljevima poslovanja

Prihodi iz redovnih aktivnosti: to su prvenstveno oni koji su nastali kao
rezultat ekonomskih koristi,a povezana su sa pove¢anjem imovine ili smanjenjem
obaveza, ali ne I oni koji rezultiraju povecanjem glavnice.

Prihodi povezani s primicima: to su one stavke koje mogu, ali i ne moraju
proizaci iz redovnih aktivnosti preduzeca (viSkovi, naplacena otpisana potrazivanja,
pokloni,donacije ..)

Prihodi od poslovanja jednaki su prodajnoj vrednosti prodatih proizvoda,
trgovacke robe, materijala i obavljenih usluga (osim onih koje donose prihode od
finansiranja). U vreme prodaje ili pri bilansiranju, njihova naplata mora biti realna ili
se obavezno vrSe korekcije za stepen ugroZenosti. Ovi prihodi se mere na osnovu
faktura ili drugih dokumenata i prodajnih Cena navedenih u njima, umanjenih za date
popuste. Za (racunovodstveno) priznavanje ovih prihoda moraju se ispuniti sledeci

uslovi :
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. prodavac je preneo na kupca pravo svojine,
. ne postoje neizvesnosti koje proizlaze iz prodaje, kao ni mogucnosti da se

dogode dodatni troSkovi koji se odnose na prodaju.

Vanposlovni prihodi se pojavljuju u vezi sa dugoro¢nim i kratkoro¢nim
finansijskim ulaganjima a sastoje se iz kamata i dividendi ili drugih oblika uces¢a u
dobitku drugih privrednih subjekata, pod uslovom da nema znacajne neizvesnosti u
pogledu merljivosti i naplativosti. Takode, oni su rezultat izdavanja poslovnog
prostora, davanja usluga koje nisu iz osnovne delatnosti preduzeca i slicno. Vanredni
prihodi obuhvataju neuobicajene stavke i stavke prethodnog perioda koje u tekuc¢em
predstavljaju dobitke i time povecanje poslovnog rezultata redovnog poslovanja.
Neuobicajenost potice od dogadaja ili transakcija koje nemaju direktne veze sa
redovnim poslovanjem i nisu bile predmet planiranja. Vanredne prihode predstavljaju

i viSkovi prodajne vrednosti osnovnih sredstava, iznad njihove neotpisane vrednosti.

Ukupni prihod predstavlja ukupnu vrednost prodatih proizvoda i usluga
preduzecéa koji su realizovani po prodajnim Cenama. - Ukupni poslovni rezultat se
dobija kao razlika izmedu ukupnog prihoda i ukupnih stvarnih troSkova, odnosno

rashoda proizvoda i usluga koji su "ucestvovali" u stvaranju ukupnog prihoda.

1.1. Predmet i polaziSte istraZivanja

Prihodi u privrednom subjektu predstavljaju prodajnu vrednost prodatih
proizvoda, trgovinske robe i materijala, kao i obavljenih usluga, a dodaju se i neke
druge vrednosti koje povecavaju poslovni rezultat u odredenom periodu. Mogu se

ras¢laniti na prihode od poslovanja, vanposlovne i vanredne prihode.

Ukupni poslovni prihod predstavlja trziSnu vrednost prodatih proizvoda i

usluga preduzeca.
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Predmet naSeg istraZivanja jesu teorijsko-metodoloski aspekti

obuhvatanja prihoda.

Postoje razli¢iti teorijski izvori koji obraduju ovu oblast, od uopStenih
koje prihode definiSu kao sva povecanja sredstva privrednog subjekta, do posebnih
koji istrazuju razli¢ite aktivnosti privrednog subjekata u stvaranju prihoda. Znacaj
naSih istraZivanja je u bliZem razumevanju moguénosti koje privredni subjekat ima u

stvaranju i povec¢avanju prihoda u odredenom vremenskom periodu.

1.2.  Ciljevi istrazivanja

Ciljevi istrazivanja mogu da budu nau¢ni i drustveni.
Naucni cilj je nau¢na deskripCija sa elementima klasifikacije i elementima

racunovdstvenog tretmana prihoda.

Drustveni cilj jeste da definiSemo prihode, njihovo merenje, klasifikaciju i da

objasnimo reviziju prihoda.

Privredni subjekat ostvaruje prihode prilikom obavljanja svojih
aktivnosti, taCnije osnovni izvor stvaranja prihoda jesu aktivnosti preduzeca.
Prodajom proizvoda, robe, usluga, zatim prodajom imovine, hartija od vrednosti,
materijala privredni subjekat ostvaruje veliki deo svojih prihoda. Primenom nove
tehnologije, inovacijom proizvoda,ulaganjem u proizvodnju,oglaSavanjem, prodajom
robe na kredit kao i na otplatu, preduzece se diferencira u odnosu na konkurenciju i
time ostvaruje vece prihode koji uti¢u na poveéanje poslovnog rezultata u odredenom

vremenskom periodu.

1.3 Hipoteze istrazivanja
S’ obzirom na definisan predmet i cilj istrazivanja, u istrazivanju polazimo sa

slede¢om generalnom hipotezom:“obuhvatanje prihoda vr§imo pomocu teorijsko-
metedoloSkih aspekta“

Generalnu hipotezu operacionalizujemo pomocu slede¢ih posebnih hipoteza :
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. Najveci deo svojih prihoda, privredni subjekat ostvaruje prodajom proizvoda,
trgovinske robe i pruzanjem usluga.

o Privredni subjekat ostvaruje prihode kada svoja slobodna nov€ana sredstva
ulaZe u finansijske institucije ili u druge privredne subjekte kao i prodajom svoje
imovine, kao Sto su osnovna sredstva, materijal i hartije od vrednosti.

o Poslovni prihodi najviSe doprinose rezultatu poslovanja u odredenom

vremenskom periodu.

1.4. Metode istrazivanja

Uzimaju¢i u obzir specificnosti proucavanog predmeta istraZivanja
koristicemo razli¢ite metode kako bi zadovoljili osnovne metodoloske zahteve —

objektivnost, pouzdanost, opStost i sistemati¢nost.

U istrazivanju ¢emo primeniti osnovne analitiCke i osnovne sinteticke metode,
a od opSte-naucnih metoda: hipoteti¢ko-deduktivnu i uporednu metodu. Kod metode i
tehnike prikupljanja podataka korisene su : statisticka metoda, metoda analize

dokumenata i metoda posmatranja.
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2. MERENJE PRIHODA

Prihod se meri po poStenoj vrednosti primljene nadoknade ili
potraZivanja. Iznos prihoda koji proisteknu iz poslovne promene obi¢no se utvrduje
ugovorom izmedu preduzeca, s jedne strane i kupca ili korisnika sredstva, s druge
strane. Merenje se vrSi po postenoj vrednosti primljene nadoknade ili potraZivanja,
uzimajuci u obzir iznos svih trgovackih popusta i koli¢inskih rabata koje preduzece
odobri. Postena vrednost je iznos za koji se neko sredstvo moie razmeniti ili obaveza

izmiriti u transakciji izmedu dobro obavestenih i voljnih strana, medusobno suocenih.

U najve¢em broju slucajeva, nadoknada je u obliku gotovine ili
gotovinskih ekvivalenata, a iznos prihoda jednak je iznosu gotovine ili gotovinskih
ekvivalenata koji su primljeni ili se potrazuju. Medutim, kada je priliv gotovine ili
gotovinskih ekvivalenata vremenski razgranien, postena vrednost naknade moze biti
manja od nominalnog iznosa primljene gotovine ili potrazivanja. Na primer,
preduzece moze da odobri kupcu beskamatni kredit ili prihvati menicu od kupca koja
nosi nizu kamatnu stopu od trziSne, na ime naknade za prodaju robe. Kada aranzman
efektivno predstavlja finansijsku transakciju, poStena vrednost nadoknade se utvrduje
eskontovanjem svih buducih prihoda kori§¢enjem pripisane kamatne stope. Pripisana
kamatna stopa je jedna od dve dole navedene kamatne stope, koja se preciznije moze
utvrditi®:

(a) preovladujuc¢a stopa za slian instrument izdavaoca sa slicnom kreditnom
sposobnoscu; ili
(b) kamatna stopa kojom se diskontuje nominalni iznos instrumenta na vazecu

gotovinsku prodajnu cenu robe ili usluga.

! American Institute of Certified Public Accountants, Statement on Auditing Standards No. 39: Audit
SampHng, 1985. Compiled with amendments in AICPA Professional Standards, VVotume , str. 89
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Razlika izmedu postene vrednosti i nominalnog iznosa naknade priznaje se
kao pnhod od kamate u skladu sa st. 29 i 30. i u skladu sa MRS 39 Finansijski

instrumenti: Priznavanje i merenje.

Kada se roba ili usluge razmenjuju ili trampe za robu ili usluge koje su sli¢ne
prirode i vrednosti ta razmena se ne smatra poslovnom promenom koja donosi prihod.
To je Cesto slucaj sa robom kao Sto je ulje ili mleko, kada dobavlja¢i razmenjuju ili
trampe zalihe na razli¢itim lokacijama, kako bi blagovremeno zadovoljili potraznju na
odredenom podrucju. Kada se roba proda ili usluge pruze u zamenu za razli¢itu robu
ili usluge, ta razmena se smatra poslovnom promenom koja donosi prihod. Taj prihod
se meri po postenoj vrednosti primljene robe ili usluga, koja je korigovana za iznos
bilo koje prenete gotovine ili gotovinskih ekvivalenata. Kada se postena vrednost
primljene robe ili usluga ne moze pouzdano izmeriti, prihodi se mere po postenoj
vrednosti prodate robe ili pruzenih usluga, koja je korigovana za iznos bilo koje

prenete gotovine ili gotovinskih ekvivalenata.

2.1. ldentifikacija transakcije

Kriterijumi za priznavanje u ovom standardu obi¢no se primenjuju posebno
za svaku transakciju. Ipak, u odredenim okolnostima je neophodno da se kriterijumi
za priznavanje primene pojedina¢no na svaki sastavni deo jedne transakcije koji se
moze posebno identifikovati, u svrhu prikazivanja sustine te transakcije. Na primer,
kada prodajna cena nekog proizvoda ukljucuje i iznos za naknadno servisiranje koji se
moze utvrditi, taj iznos se vremenski razgraniCava i priznaje kao prihod tokom
perioda u kome je servisiranje izvrSeno. Suprotno tome, kriterijumi za priznavanje se
primenjuju na dve ili viSe transakcije zajedno, kada su one povezane na takav nacin
da se komercijalni u¢inak ne moze odrediti bez pozivanja na niz transakcija kao jednu
celinu. Na primer, preduzece moze da proda robu i istovremeno zaklju¢i poseban
ugovor o ponovnom otkupu robe sa nekim kasnijim datumom i na taj nacin ponisti

sustinski ucinak transakcije i u tom slucaju, te dve transakcije se posmatraju zajedno.
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2.2. Prodaja robe

Prihod od prodaje robe se priznaje kada su zadovoljeni svi sledeci

uslovi:

(&) preduzece je prenelo na kupca sve znacajne rizike i koristi od vlasniStva nad
robom;

(b) rukovodstvo preduzeca ne zadzava ucesce u upravljanje robom u meri koja se
obi¢no povezuje sa vlasniStvom, niti kontrolu nad prodatom robom;

(c) kadaje tnoguce da se itnos prihoda pouzdano izmeri;

(d) kada je verovatno da ¢e poslovna promena da bude pracena prilivom ekonomske
koristi u preduzece; i

(e) kada se troskovi koji su nastali ill ¢e nastati u vezi sa poslovnom promenom

mogu pouzdano da izmere.

Prihod se priznaje samo onda kada postoji verovatnoca priliva ekonomskih
koristi povezanih sa poslovnom promenom u preduzece. U nekim slucajevima, takva
verovatnoca ¢e izostati sve dok naknada ne bude primljena ili neizvesnost otklonjena.
Na primer, moze biti neizvesno da li ¢e drzavne vlasti druge zemlje dati dozvolu za
doznaku naknade od prodaje u stranoj zemlji. Dobijanjem dozvole, ta neizvesnost se
otklanja i prihodi se priznaju. Medutim, kada nastane neizvesnost oko naplativosti
iznosa koji je ve¢ obuhvacen u prihodima, nenaplativi iznos ili iznos ¢iji povracaj vise
nije verovatan, priznaje se kao rashod, a ne kao korekcija prvobitno priznatog

prihoda.

Prihodi i rashodi koji se odnose na istu poslovnu promenu ili neki drugi
dogadaj priznaju se istovremeno; ovaj proces se obi¢no zove uzro¢nO povezivanje
prihoda i rashoda. Rashodi, ukljucujuéi i garancije i druge troskove koji ¢e nastati
nakon isporuke robe, se obi¢no mogu pouzdano da izmere tek kada su zadovoljeni
drugi uslovi za priznavanje prihoda. Medutim, prihod se ne moze priznati ukoliko se
rashodi ne mogu pouzdano izmeriti. U takvim okolnostima, svaka naknada koja je ve¢

primljena na ime prodaje robe priznaje se kao obaveza.
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2.3. Pruzanje usluga

Kada se rezultat poslovnog dogadaja koji se sastoji od pruzanja usluga moze
pouzdano da proceni, prihodi povezani sa tim poslovnim dogadajem se priznaju
srazmerno stepenu izvrSenja usluge na dan Bilansa stanja. Rezultat poslovne promene
moZe da se pouzdano proceni kada su zadovoljeni svi sledeéi uslovi:

(a) iznos prihoda moze da se pouzdano izmeri;

(b) kada je verovatno da ¢ée poslovna promena da bude praéena prilivom
ekonomske koristi u preduzece;

(c) stepen dovrsenosti usluge moze se pouzdano da se utvrdi na dan Bilansa
stanja; i

(d) troSkovi koji su nastali pri pruzanju usluga i trosSkovi za dovrSavanje usluga

mogu da se pouzdano izmere.

Priznavanje prihoda pozivanjem na stepen dovrSenosti poslovne promene
Cesto se naziva metodom procentualne dovrsenosti. Prema toj metodi, prihod se
priznaje u obracunskim periodima u kojima su pruzene usluge. Priznavanje prihoda na
toj osnovi obezbeduje korisne informacije o obimu usluzne aktivnosti i u¢inku u toku
perioda. MRS 11 Ugovori o izgradnji takode zahteva priznavanje prihoda na toj
osnovi. Zahtevi toga standarda se generalno primenjuju na priznavanje prihoda i

povezanih rashoda na ime poslovnih promena koje obuhvataju pruzanje usluga.

Prihod se priznaje samo kada postoji verovatnoca priliva ekonomskih koristi
povezanih sa poslovnom promenom u preduzeée. Medutim, kada se pojavi
neizvesnost u pogledu naplativosti iznosa koji je ve¢ obuhvaéen u prihodima, taj

nenaplativi iznos ili iznos €iji je povracaj prestao da bude verovatan, priznaje se kao

rashod, a ne kao korekcija prvobitno priznatog prihoda.

Preduzeée je sposobno da vrSi pouzdane procene, nakon §to sa drugim
stranama u transakciji postigne dogovor u pogledu:
(a) zakonskih prava svake od strana u vezi sa uslugama koje medusobno

pruzaju i primaju

10
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(b) naknadom koju treba razmeniti; i

(c) nac¢inom i uslovima izmirenja obaveza.

Za preduzece je takode neophodno da ima efikasan interni sistem finansijskog
planiranja i izveStavanja. Preduzece preispituje i, po potrebi, revidira procene prihoda
ve¢ u toku pruzanja usluge. Potreba za takvim revizijama ne mora obavezno da znaci

da se ishod poslovne promen ene moze pouzdano da proceni.

Stepen dovrSenosti transakcije moze da se utvrdi pomocu razli¢itih metoda.
Preduzeée koristi onaj metod kojim se izvrSenje usluga moze pouzdano izmeriti. U
zavisnosti od prirode poslovne promene, te metode mogu obuhvatiti?:

(a) preglede izvrsenog posla;

(b) usluge pruzene do odredenog datuma, kao procenat ukupnih usluga koje
treba da se pruze; ili

(c) srazmerni deo nastalih troskova nastalih do odredenog datuma u ukupno
procenjenim troSkovima poslovne promene. U troSkove nastale do odredenog datuma
ukljucuju se samo oni troskovi koji se odnose na usluge pruzene do tog datuma. U
procenjene ukupne troSkove poslovne promene ukljucuju se samo oni troskovi koji se
odnose na usluge koje su pruzene ili usluge koje tek treba da se pruze. Placanja

unapred i primljeni avansi od kupaca ¢esto ne odrazavaju pruzene usluge.

Kada se pruzanje usluga sastoji od neodredenog broja radnji u odredenom
vremenskom periodu, prihodi se iz prakti¢nih razloga priznaju srazmerno doticnom
periodu, osim ako ne postoji dokaz da neka druga metoda na bolji nacin prikazuje
stepen dovrSenosti. Ukoliko je jedna odredena radnja u velikoj meri znacajnija od

drugih radnji, priznavanje prihoda se odlaze, sve dok se ta znacajna radnja ne izvrsi.

Kada se rezultat poslovne promene koja se sastoji od pruzanja usluga moze
pouzdano da proceni, prihodi u vezi sa tom poslovnom promenom se priznaju prema

stepenu dovrsenosti na dan bilansa stanja.

2 Arkin, H. (1984). Handbook of Sampling for Auditing and Accounting. 3rd Edt, McGraw-Hill, New
York, str. 91

11
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Kada se rezultat poslovne promene koja se sastoji od pruzanja usluga ne moze
pouzdano da proceni, prihodi u vezi sa tom poslovnom promenom se priznaju samo

do iznosa priznatih rashoda koji se mogu pokriti.

2.4. Kamate, tantijeme i dividende

Prihodi po osnovu upotrebe sredstava preduzeéa od strane drugih, u
vidu prinosa od kamata, tantijema i dividendi, ukoliko:

(a) je verovatno da ¢e poslovnapromena da bude pracena prilivom ekonomske
koristi u preduzeée; i

(b) se iznos prihoda moze pouzdano da izmeri.

Ove vrste prihoda se priznaju na sledeé¢im osnovama®:

€)] kamate se priznaju srazmerno vremenu za koje se ostvaruje efektivan
prinos na sredstva- visina kamate zavisi od proteka vremena

(b) tantijeme se priznaju prema nacelu nastanka poslovne promene,
saglasno sa sustinom odgovarajuceg sporazuma, i

(© dividende se priznaju kada se ustanovi pravo akcionara na naplatu
dividendi.

Prihodi se priznaju samo onda kada postoji verovatnoca priliva ekonomskih
koristi povezanih sa poslovnom promenom u preduzece. Medutim, ako nastane
neizvesnost u pogledu naplate iznosa koji je ve¢ ukljucen u prihode, taj nenaplativi
iznos ili iznos za koji viSe ne postoji verovatnoca nadoknade priznaje se kao rashod, a

ne kao korekcije prvobitno priznatog prihoda.

Preduzece obelodanjuje:
() usvojene ra¢unovodstvene politike za priznavanje prihoda, ukljucujuéi i usvojene
metode za utvrdivanje stepena dovrsenosti transakcija koje se odnose na pruzanje
usluga;

(b) iznos svake znacajne vrste priznatog prihoda u toku odredenog perioda,

8 Boynton, W.C, Kell, W.G. (1996). Modern Auditing. Wiley, New York, str. 89
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ukljucujuéi i prihod nastao po osnovu:
(i) prodaje robe; (ii) pruzanja usluga; (iii) kamate; (iv) tantijema; (v)
dividendi; i
(c) iznos prihoda koji nastaje iz razmene roba ili usluga, obuhvacenih u svakoj

znacajnoj vrsti prihoda.

Preduzece obelodanjuje sve potencijalne dobitke i gubitke u skladu sa
MRS 37 Rezervisanja, potencijalne obaveze i potencijalna sredstva. Potencijalni
obaveze i potencijalna sredstva mogu da nastanu iz stavki kao Sto su troSkovi
garancija, potrazivanja, kazne ili drugih mogucih gubitaka. U skladu sa zakonima
razli¢itih zemalja, kriterijumi za priznavanje standarda ispunjavaju se u razli¢itim
vremenskim periodima. Preciznije re¢eno, zakon moze da propise vremenski period u
kome preduzeée prenosi znacajne rizike i koristi od vlasnistva.
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3. KLASIFIKACIJA PRIHODA

Kriterijumi prema kome moZe biti izvrSena klasifikacija prihoda
jednog preduzeca biraju se prema tome koje se informacije o prihodima smatraju
znacajnim.Uobicajno je da se po redovnosti javljanja prihodi klasifikuju na redovne i
vanredne, a potom da se unutar redovnih prihoda izvrSi podvajanje na prihode koji
nastaju po osnovu obavljanja osnovne delatnosti preduzeca (poslovni prihodi),
prihode koji su posledica upravljanja nov€anim sredstvima preduzeca (finansijski
prihodi) 1 ostale prihode koji se ne mogu svrstati u dve navedene grupe redovnih

prihoda (ostali prihodi).

Za redovne prihode, kako ve¢ i sam naziv ukazuje, karakteristi¢no je
da su predvidivi po svojoj visini i dinamici u vremenu, Sto je vaZna predpostavka za
finansijsko planiranje. Redovni poslovni prihodi su oni koji pristiCu iz obavljanje
osnovne delatnosti preduzeca.To su prihodi od prodaje proizvoda, pruzanje usluga,
ostali prihodi, finansijski prihod. To znaci da prihodi od prodaje gotovih prizvoda
predstavljaju redovan poslovni prihod proizvodnih, a prihodi od prodaje robe redovan
poslovni prihod trgovinskih preduzeéa. Prihodi od vrSenja usluga su redovan poslovni
prihod usluznih preduzeca. Ovi prihodi imaju vrlo ¢vrstu vezu sa redovnim poslovnim
rashodima.Tacnije, nastanku svakog redovnog poslovnog prihoda predhodi nastanak

redovnih poslovnih rashoda.

Finansijski prihodi se takode ubrajaju u redovno prihode.Oni nastaju
plasiranjem finansijskih sredstava preduzeca.Ovim prihodima pripadaju dividende,
kamate na dugoro¢ne plasmane, pozitivne kursne razlike, iskoriS¢eni kasa konto
odobren od strane dobavljaca, zatezne kamate zaraCunate duznicima i sl.Izmedu
finansijskih prihoda preduzeca i njegovih finansijskih rashoda ne postoji ona vrsta

povezanosti kao Sto je to slucaj sa poslovnim prihodima i rashodima.
U ostale prihode ubrajaju se prihodi (ili bolje re¢i dobici) koji se

ostvaruju pri prodaji imovine preduzeca, naplati ugroZenih potraZivanja i

slicno.Pridev ostali koji im je dat treba da ukaZe na to da je re¢ o prihodima koji nisu

14



A
A'h
—
master rad: Teorijsko - metodolo3ki aspekti obuhvatanja prihoda

vezani za obavljanje osnovne poslovne aktivnosti preduzeca, odnosno za ucinak

preduze¢a.Oni se javljaju sporadi¢no, a posledica su prodaje osnovnih sredstava i
materijala koji su za dato preduzece izgubili upotrebnu vrednost, prodaje hartija od

vrednosti ¢ijim se unov€avanjem Zele pribaviti potrebna nov€ana sredstva, naplate

ugrozenih potraZivanja u iznosu ve¢em od procenjenog.

Vandredni prihodi se pojavljuju nenadano i nisu povezani sa
obavljanjem osnovne aktivnosti preduzeéa.Njihova visina i dinamika se stoga teSko
mogu planirati sa zadovoljavaju¢im stepenom tacnosti.U vandredne prihode ubrajaju
se, na primer, primljeni pokloni, inventarni viSkovi, naplata potraZivanja iz proteklih

godina.

3.1.  Poslovni prihodi

Poslovni prihodi su posledica: prodaje proizvoda i usluga, prodaje robe,
aktiviranja u¢inaka i robe, promene, vrednosti zaliha i uc¢inaka, itd. Prihodi od prodaje
proizvoda i usluga za proizvodno preduzece predstavljaju najznacajniju grupu
poslovnih prihoda i u zavisnosti od nacina prodaje izazivaju povecanje gotovine, pri
prodaji za gotovo, odnosno povecanje potraZivanja od kupaca, kada se prodaja vrSi na
kredit. Knjigovodstveno njihovo obuhvatanje se vrSi zaduZenjem odgovarajuéih
rauna aktive (blagajna, Ziro racun, ili kupci) i racuna prihodi od prodaje gotovih
proizvoda i usluga. Popusti odobreni kupcima kao Sto su rabat i bonifikacija smanjuju,
kako smo ve¢ naveli prihode od prodaje i potraZivanja od kupaca, te se evidentiraju
zaduzZenjem raCuna prihodi od prodaje gotovih proizvoda . Pruzanje usluga
podrazumeva izvrSenje od strane ugovorom prihvacenih poslova, koje su jednokratne

ili u se razlic¢itih perioda.

Graficki opisana knjizenja izgledaju :
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Prihod od prodaje Blagajna
1
>
Kupci
1
>
2

(1) knjizenje nastanka prihoda na osnovu fakture upuéene kupcima ili po
osnovu prodaje za gotovo.

(2) knjizenje popusta datog kupcu na osnovu knjiznog pisma, odnosno pisma o
bonifikaciji.

Primer 1.
Kupci je prodato iz skladiSta gotovih proizvoda u vrednosti od 25 000 dinara.(
isporuka 2 000 dinara i pdv 5 000 dinara ). Kupac je uplatio na nas tekuci raun.

Broj konta Opis Duguje Potrazuje
Red.br.
2020 Kupci 25 000
Prihod od
6120 prodaje gotovih proizvoda 20 000
Obaveze za
pdv
4700 5 000
2410 Tekuéi racun 25000
2020 Kupci 25000
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Primer 2.

Kupcu je izvrSena usluga popravke u iznosu od 19 000 dinara (usluga 16 000
dinara, pdv 3 000 dinara). Na racunu je .

- ugovorena klauzola se odobrava 2% kasa skonta . Kupac je uplatio ceo iznos
i iskoristio popust.

Broj konta Opis Duguje Potrazuje
Red.br.
2020 Kupci 19 000
Prihod od 16 000
6120 prodaje gotovih proizvoda
Obaveze za
pdv
4700 3 000
2410 Tekuéi racun 18 620
5693 Rashodi od datih popusta 380
Kupci
2020 19 000

Prihod od prodaje proizvoda i robe priznaje se firmi - da kada su zadovoljeni
slede¢i uslovi:

1. privredni subjekat je preneo na kupca sve znacajne rizike od vlasniStva
nad robom,

2. rukovodstvo privrednog subjekta ne zadrZava upravljanje koje se povezuje
sa vlasniStvom, niti ima dalju kontrolu nad prodatom robom,

3. kada je moguce da se iznos prihoda pouzdano meri,

4. kada je verovatno da ¢e poslovna promena da bude pracena prilivom
ekonomske koristi u firmi i

5. kada se troSkovi, koji su nastali ili ¢e nastati u vezi sa poslovnom

promenom, mogu pouzdano da izmere.
Kada privredni subjekat koristi sopstvene proizvode ili robu za sopstvenu

krajnju potroSnju, prihod se priznaje u momentu koris¢enju, uz istovremeno

priznavanje i rashoda po ovom osnovu, na isti na¢in kao i kod eksterne prodaje.
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Proizvode i robu koju je privredni subjekat prodao i prikazao kao
prihod, ako kupac iz bilo kojih razloga kupljene proizvode i robu vrati, a privredfni
subjekat prihvati povracéaj, u racunovodstvenoj politici privrednog subjekta utvrduje
se postupak tog povracaja, a knjiZzenje povracaja sprovode na dva nacina®:

1. ako je roba prodata i vrac¢ena u istom obracunskom periodu povracaj
proizvoda i robe poniStava zaduZenje duznika, bez obzira da li je duznik u
meduvremenu izvrSio isplatu, i

2. ako je roba prodata u jednoj, a vra¢ena u drugoj godini, povracaj se

knjizi zaduZenjem zaliha, a odobrenjem privrednog subjekta koji je izvrSio povracaj.

3.2.  Ostalii vanredni prihodi

Neposlovne(ostale) prihode preduzece ostvaruje ne prodajom svojih ucinaka,
ve¢ prodajom imovine. Pri tome, predmet prodaje mogu biti osnovna sredstva koja su
za dato preduzece izgubila upotrebnu vrednost, zalihe materijala koje se vise ne
koriste u proizvodnom procesu ili hartije od vrednosti ¢ijom prodajom se zeli do¢i do
potrebnih likvidnih sredstava.

Prodaja pomenutih oblika imovine vrSi se po prodajnim cenama koje mogu
biti viSe ili nize od njihovih nabavnih vrednosti, odnosno od sadaSnje vrednosti kada
je re¢ o osnovnom sredstvima. To zapravo zna¢i da pri prodaji imovine moZe biti
ostvaren prihod ili rashod. Zalihe materijala koje su zbog promene proizvodnog
programa izgubile upotrebnu vrednost za dato preduzece izlazu se prodaji.

Prodaja osnovnih sredstva se zbog njihove vrednosti uobi¢ajeno vrs§i putem
javnog nadmetanja, prikupljanja pisemnih ponuda ili putem neposredne pogodbe ako
prethodni nacini prodaje ne daju rezultate. Prodaja je ostvarena sa dobitkom ako je
postignuta prodajna cena visa od neotpisane vrednosti prodatog osnovnog sredstva
uvecana za sve troskove izazvane prodajom, kao $to su na primer troskovi demontaze.
Ako prodajnom vredno$éu nije pokrivena neotpisana vrednost i troSkovi prodaje

datog osnovnog sredstva tada je prodaja izvrSena sa gubitkom.

* Meigs, R.F., Meigs, W.B. (1999). Racunovodstvo: temelj poslovnog odlu¢ivanja. MATE, Zagreb.,
str. 93
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Knjigovodstveno ova prodaja se obuhvata tako Sto se za nabavnu
vrednost prodatog osnovnog sredstva odobri ra¢un osnovnih sredstava, a za prodajnu
vrednost se zaduzi racun kupci, ako je prodaja izvrSena na kredit, odnosno blagajan
ako je prodaja izvrSena za gotovo, racun ispravka vrednosti osnovnih sredstava se
zaduzi za njegovu otpisanu vrednost, a raSun dobitak na prodaji osnovnoh sredtava se
odobri za iznos dobitka, odnosno za iznos gubitka se zaduzi racun gubitak na prodaji

osnovnih sredstava.

Graficki opisano knjizenje :

OcHoBHa cpeJcTBa Kynun

HB 1B |

Hcnpas. Bpen. Ocnos. Cpen.

OB
Joout Ha mponaju ocH. cpen. I'youtak Ha mpoaaju ocH. cpel.
IIB>CB IIB<CJ]

NV-Nabavna vrednost
OV-Otpisana vrednost
SV-Sadasnja vrednost
PV-Prodajna vrednost

Zalihe materijala su namenjene prvenstveno potroSmji tokom poslovnog
procesa. Ipak, preduzeca ponekad jedan deo tih zaliha izlazu prodaji. To su zalihe
koje su zbog promene proizvodnog programa na primer, izgubile upotrebnu vrednost
za dato preduzece. Njihovom prodajom Zele se osloboditi sredstva koja su u njih
ulozena i izbe¢i dalji troskovi drzanja zaliha. Prodajen cene koje se postizu nisu
odredene nabavnom cenom materijala koji se prodaje. Nabavna cene moze biti samo
polazna osnova za formiranje prodajne cene, ali ¢e ova svakako od nje ostupati. Ako
se pri prodaji postignu prodajne cene viSe od nabavnih tada je ostvaren dobitak, dok je
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u suprotnom deo nabavne vrednosti koji nije pokriven prodajnom vrednos¢u gubitak
ostvaren pri prodaji.

Knjigovodstveno obuhvatanje, kao i utvrdivanje nabavne vrednosti prodatog
materijala zavisi kako je organizovana evidencija o zalihama materijala i po kojim
cenama se vode zalihe materijala.

Ako se zalihe materijala vode po stvarnoj nabavnoj vrednosti tada se visina
nabavne vrednosti prodatog materijala utvrduje kao proizvod prodatih kolicina i
nabavne cene partije iu koje potiCe prodati materijal ako se evidencija vodi po
partijama(nabavkama). Ako se pak evidencija vodi po vrstama, tada se nabavna
vrednost prodatog materijala utvrduje mnozenjem prodatih koli¢ina sa cenom : prve
nabavke, ako se primenjuje Fifo metod, sa cenom poslednje nabavke ako se koristi
Lifo metod.

Knjizenje prodaje se vrsi zaduzivanjem racuna kupci za prodajnu vrednost
prodatog materijala, odobrenjem raCuna materijal za nabavnu vrednost prodatog
materijala i odobrenjem racuna dobitak na prodaji materijala u slucaju kada je
prodajna vrednost visa od nabavne vrednosti prodatog materijala, odnosno
zaduzenjem raCuna gubitak na prodaji materijala kada je prodajna vrednost niza od
nabavne vrednosti prodatog materijala.

Graficko knjizenje izgleda:

Martepujau Kynuu
C° >
JloouTak
Ha nmpoaaju
MaTepujajia
« |
Primer 1.

Kupcima je proat materijal kome preti propadanje za 72 000 dinara ( 6
800 dinara i pdv 400 dinara). Vrednost materijala na zalihama je bila 6 000 dinara.
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Red. Broj konta Opis Duguje Potrazuje
Br.
1| 2020 Kupci 7200
6730 Dobici od prodaje 6 800
materijala 400
4700 Obaveze za pdv
2| 5100 Materijal u skladistu 6 000
1010 Materijal 6 000

Viskovi na pojedinim oblicima imovine, gotovini, materijal, gotovim
proizvodima, potom primljeni pokloni, naplaéenim ranijim godinama otpisana
potrazivanja predstavljaju tipicne vanredne prihode.

Primer 2.

Preduzece “’Vrbas’ je na ime popravki u garantnom roku, u
prethodnim godinama rezervisalo 17 000 dinara kojih smo mi evidentirali na racunu
4000 — dugoroCna rezervisanja-na potraznoj strani. U tekucoj godini od servisa
primljen je obracun za troskove popravki u garantnom roku, u iznsou od 14 600
dinara (usluga 12 000 dinara, pdv 2 600 dinara). Do kraja godine je istekao garantni
rok kome nije bilo viSe popravki.

Red. Br. Broj konta Opis Duguje PotraZuje
1. | 5320 TroSkovi odrzavanja 12 000
2700 PDV opéta stopa 2 600
avansa
433 Dobavljaci 14 600
2. | 4000 Dugoro¢na rezervisanja 12 000
6780 Prihodi od ukidanja 12 000
dugoroc¢nih rezervisanja
3. | 4000 Dugoro¢na rezervisanja 5000
Prihodi ukidanja 5 000
6780 dugorocnih rezervisanja

Knjigovodstveno se vanredni prihodi obuhvataju zaduzenjem odgovarajuceg
racuna aktive i odobrenjem rac¢una vanrednih prihoda.

Neposlovne i vanredne prihode ¢ine dobici po osnovu:

prodaje i rashodovanja osnovnih sredstava;

. prodaje i rashodovanja nematerijalnih ulaganja;
. prodaje dugoro¢nih hartija od vrednosti;

. prodaje dugovnih uceséa;

o prodaje materijala;

. prihoda iz ranijih godina;
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° viSkova;
. prihoda od smanjenja obaveza;
o prihoda od ukidanja neiskoris¢enih dugoro¢nih rezervisanja za rizike;
. ostalih neposlovnih vanrednih prihoda.

Vanredni prihodi nastaju sporadi¢no, nisu vezani za obavljanje osnovne
delatnosti preduzecéa, niti postoji njihova povezanost sa vanrednim rashodima.
ViSkovi na pojedinim oblicima imovine, gotovini, materijalu, gotovim proizvodima,
potom primljeni pokloni, napla¢ena u ranijim godinama otpisana potraZivanja
predstavljaju tipi¢ne vanredne prihode.Oni zapravo predstavljaju po svojoj suStini
vanredne dobitke, budu¢i da nema rashoda koji su s njma povezani i koje bi iz njih
trebalo pokriti, ali je izraz vanredni prihodi do te mere prihvacen u racunovodstvenoj

literaturi i praksi, da bi ga iako opravdano bilo teSko zameniti.

3.3.  Finansijski prihodi

Upravljanje finansijskim sredstvima preduzeca dovodi do nastanka
finansijskih prihoda kada preduzece svoja slobodna nov¢ana sredstva plasira u druga
preduzeca ili finansijske institucije. U finansijske prihode ubrajaju se: kamate na
dugorocne finansijske plasmane, kamate na meni¢na potrazivanja,kamate na
kratkoro¢ne finansijske plasmane, zatezne kamate, iskoriS¢eni kasa konto,pozitivne
kursne razlike.

Ovi prihodi ili povecavaju gotovinu preduzeca ioli imaju za poseldicu
povecanje potradivanja. Knjigovodstaveno se obuhvata zaduZenjem odogovarajuc¢ih

racuna aktiva i odobrenjem racuna finansijskih prihoda.

Finansijski prihodi su prihodi koje preduzeée ostvari iz odredenih finansijskih

transakcija u toku svoje poslovne aktivnosti. Njih ¢ine:

1. Finansijski prihodi od povezanih pravnih lica:
. prihodi od kamata,
° realizovane pozitivne kursne razlike,
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o prihodi od dividendi,
. prihodi po osnovu uceséa u dobiti;

Kamata se moze definisati na viSe nacina. Neki autori definiSu kamatu kao naknadu
za koriS¢enje finansijskih sredstava ili cenu upotrebe kapitala. Kamata predstavlja

dohodak zajmovnog kapitala.

1 Prihodi od kamta:

. kamata po osnovu kratkoro¢nih i dugoro¢nih kredita (datih posredstvom
banaka),

. kamate po osnovu robnih i potroSackih kredita,

. kamate po osnovu kredita za ogrev, zimnicu i drugo, datih zaposlenima u

preduzecu, a u skladu sa OpStim kolektivnim ugovorom,

. zatezne kamate,

. kamate sadrZane u menici,

. kamate na oroCene depozite i depozite povidenju;

. kamate po ostalim finansikim plasmanima i potraZivanjima,

. pozitivne kursne razlike;

. Ostali finansijski prihodj;

° dividenda,

o prihodi po osnovu ucesc¢a u dobiti drustva sa ograni¢enom odgovornoscu;
o prihodi po osnovu ucescéa u dobiti komanditnih druStava;

. drugi finansijski prihodi.

Kamate se mogu klasifikovati kao :
e ugovorna kamata
e ugovorna zatezna kamata

e zakonska zatezna kamata

Graficki opisana knjizenja izgledaju :
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Finansijski prihod Kratkoro€ni plasmani
1
>
Tekuéi ra€un
2
>
Kupci
3
>
Potrazivanje za kamate
4
>
Razgrani€enje prihoda
od kamate
5
>

(1) kamata na kratkoro¢ne plasmane koje se ne napladuje mesecno, veé se
pripisuje glavnici i naplacuje zajedno sa glavnicom

(2) naplacena zatezna kamata

(3) zatezna kamata koja je pripisana potrazivanju

(4) kamata na kratkoro¢ne plasmane koja se obrac¢unava i naplacuje mese¢no

(5) kamata na dugoro¢ne plasmane koja se naplacuje pri napalati anuiteta

Primer 1.

Kupcima je zbog neizvrSenja obaveze placanja u ugovorenom roku zaracunata

zatezna kamata u iznosu od 2 000 dinara
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Red. | Broj konta Opis Duguje Potrazuje
Br.
2020 Kynu 2000
625 [puxon on 2 000
3aC€3HHUX KaMaTa

Posedovanje akcija drugih preduzeéa moze nam doneti prihod u obliku dividendi.
Dividenda je deo dobitka akcionarskog drustva koja pripada vlasniku akcija.

Pored akcija koje su napred navedene, preduzece moze ostvariti finansijske prihode i
po osnovu kamata na meni¢na potrazivanja. Meni¢no potrazivanje, naime sadrzi
pored iznosa potrazivanja za koje se menica prima i kamatu koju duznik placa jer
sredstva prodavaca koristi u roku koji je duzi od zakonom predevidenog roka za
plac¢anje obaveza, akoji ne moze biti duzi od 90 dana. Za meni¢nog poverioca ova
kamta u trenutku prijema menice predstavlja buduéi prihod, jer na dan prijema menice
potrazivanej od duznika jednako je iznosu njegovog osnovnog duga, sa protekom
vremena to potrazivanej raste za iznos kamate i na dan dospeéa meni¢nog
potrazivanja jednako je iznosu na koji menica glasi. Da bi se u knjigovodstvu pruzili
podaci o t¢nom iznosu potrazivanja, na dan prijema menice za nominalni iznos
menice se zaduzuje racun meni¢na potrazivanja, a odobrava raSun kupci za iSznos
njihovog osnovnog duga i raCun ispravka vrednosti meni¢nih potrazivanja za iznos
buduc¢eg prihoda od kamate. Racun ipravka vrednosti meni¢nih potrazivanja je
korektivni racun racuna meni¢nih potrazivanja, jer svodi nominalnu visinu ovog
potazivanja na stvarni iznos potrazivanja. Sa raCuna ispravka vrednosti meni¢nih
potrazivanja bi¢e prenet iznos kamte na racun finansijskih prihoda ili u trenutku
naplate meni¢nog potrazivanja, jer je tada u celosti ovaj nastao, ili ¢e na dan bilansa
sa racuna ispravka vrednosti meni¢nih potrazivanja na racun finansijskih prihoda biti
prenet onaj iznos kamate koji je nastao i koji se odnosi na protekli obracunski period.
Na racunu ipravka vrednosti meni¢nih potrazivanja ostace kamata koja ¢e nastati u
narednom obracunskom periodu.

Opisana knjizenja se mogu predstaviti graficki :
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Kupci Meni€na potrazivanja
>

Ispravka vrednosti
meniénih potrazivanja

<

Finansijski prihodi

(1) prijem menice

(2) prenos kamate

Primer 2.

(1) od kupca koji duguje 10 000 dinara, primljena je menica sa rokom dospeca od
90 dana i godiSnjom kamatnom stopom od 40%

(2) na tekuéi racun uplaceno je 11 000 dinara na ime naplate meni¢nog

potrazivanja.
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Meni€éna
Kupci potrazivanja
Co 1) (1 ‘ (2
10.000 ) 11.000 ) 11.000

Isparavka vrednsoti
meniénih potrazivanja

1)
(2a) 1.000 1.000
Finansijski prihodi
1.000 -

(a) |

Tekuéi racéun

(2) 11.000

Obracun kamate : 10 000*
Pozitivne kamtane razlike takode predstavljaju finansijski prihod. Da bi nastale

pozitivne kursne razlike preduzece mora imati potrazivanja ili obaveze u stranoj valuti
i mora do¢i do promene kursa domace valute u odnosu na stranu valutu.

Ako preduzece poseduje potrazivanja u stranoj valuti, tj. Potrazivanja prema ino-
kupcima,tada ¢e se pozitivna kursna razlika javiti u shudaju devalvacije® domacée
valute, jer ¢e za isti iznos strane valute biti naplacen visi iznos u domacoj valuti
Nasuprot ovome, da bi pri postojanju ino-obaveza nastale pozitivne kursne razlike
potrebno je da kurs domace valute u odnosu na stranu valutu poraste, odnosno da
dode da revalvacije®, tako da izmirenje ino-obaveza treba manje domace valute.
Primer 3.

Kupac iz Nemacke duguje po osnovu iporucene robe 15 000 eura, Sto prema kursu u

trenutku nastanka duzni¢ko-poverilackih odnosa iznosi 975 000 dinara

® Devalvacije je smanjenje spoljasnje vrednosti valute jedne zemlje prema jednoj ili vise
stranih valuta i/ili zlata. \/r3i se merama drZzave ili monetarne vlasti.

® Revalvacija je aktivnost preduze¢a od straen centralne banke u cilju poveéanja vrednosti
valute(u situaciji kada vazi sistem fiksnih deviznih kurseva)
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Prema izvodu sa deviznog racuna kupac je upaltio 15 000 eura, Sto obracunato po

kursu na dan uplate iznosi 1 050 000 dinara, jer je u meduvremenu promenejn kurs
dianra u odnosu na evro. Razlika od 75 000 dinara predstavlja pozitivnu kursnu

razliku odnosno finansijski prihod.

Kupci u inostranstvu Devizni raéun
975.00 1) |
975.000 0 1.050.000

Finansijski prihodi
75.000
-

3.4. Revalorizacioni prihodi

Revalorazacioni prihodi predstavljaju efekte revaloracije u skladu sa zakonskim

propisima. Pod revalorizacionim prihodima se smatraju:

o prihodi od revolarizacije od osnovnih sredstava;

. prihodi od revalorizacije nematerijalnih ulaganja;

. prihodi od revalorizacije neuplac¢enog, a upisanog kapitala;

. prihodi od revalorizacije ucesca u kapitalu drugih pravnih lica;

. prihodi od revalorizacije finansijskih plasmana, potraZivanja i obaveza

iskazanih u stranoj valuti;
. prihodi od revalorizacije plemenitih metala i predmeta od plemenitih metala;

prihode od ukidanja odloZenih revalorazionih rezervi
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4. ULAZNA STRANA OBRACUNA REZULTATA

Nasuprot izlazne strane obracuna rezultata koja obuhvata: izdatke, troskove i
rashode, stoji ulazna strana obraCuna rezultata. Dok je izlazna strana obracuna
rezultata usmerena na kvantifikaciju po obracunu rezultata relevantnih odliva
vrednosti u nekom periodu, ulazna strana ima funkciju da iskaze vrednost koja je u
istom periodu steCena u preduzecu. Ulazna strana obraCuna rezultata je pandan
izlaznoj strani. Razlika izmedu ovih dveju suprotnosmernih reka vrednosti efektuira

se u odgovarajucoj masi finansijskog rezultata.

4.1. Pojmovi na ulaznoj strani obracuna rezultata

Analogno izlaznoj strani i ulazna strana obracuna rezultata nije prosta, vec
kompleksna kategorija. Kompleksnom je ¢ine razni pojmovi koji se dovode u vezu sa
njom u svakodnevnom zivotu. Tako, na primer, susreCemo se sa pojmovima:
primitak, ucinak i prihod. Ovo su najces¢i, mada ne i jedini pojmovi, pa ih je
neophodno poblize definisati, u funk¢iji razgrani¢enja pojmova na ovom podrucju

finansijskog rezultata.

4.2. Pojam primitka

Od pamtiveka je poslovnim ljudima razlika izmedu izdataka ili primitaka u
povodu neke poslovne aktivnosti bila osnova za ocenu boniteta poslovanja i jaka
motivaciona snaga za nova pregnuca. U uslovima obavljanja pojedina¢nih poslovnih
poduhvata izdaci i primici bili su adekvatne kategorije kvantifikacije po obracun
rezultata relevantnih odliva i priliva vrednosti. Ali, pojava kontinuiteta poslovanja

zahteva potrebu preispitivanja prikladnosti ovih kategorija za tu namenu.

No, pre svega, neophodno je da na ovom mestu preciznije iskazemo Sta

podrazumevamo pod pojmom: primitak. Primitak je svaki ulaz nov¢anih sredstava u
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preduzeéu bez obzira na osnov ulaza. Ili, primici su svaki ulaz nov&anih sredstava.’
Usled toga, primici mogu da nastanu®:

- po osnovu naplate realizovanih uc¢inaka,

- po osnovu finansijsko-kreditnih transakcija, i

- po drugim osnovama.

Svaki ulaz novca - primitak koji nastaje po osnovu naplate realizovanih

ucinaka predstavlja, po obracun rezultata relevantna, povecanja vrednosti. Ako
primitak posmatramo odvojeno od izdatka koji u vezi s njim nastaje to povecanje

vrednosti je bruto povecéanje i ima definitivan karakter.

Svi primici po osnovu finansijsko-kreditnih transakcija su, u principu,
neutralne stavke sa aspekta obrCauna rezultata. Izuzetak su primici za zaraCunate
kamate kojima se uvecava kapital. Ali, u proizvodnim preduzeé¢ima takve transakcije

imaju karakter sporednih aktivnosti pa se mogu zanemariti.

Sto se, pak, ti¢e primitaka po drugim osnovama, oni mogu, a ne moraju da
budu po obracun rezultata relevantni prilivi vrednosti. U ovu skupinu spadaju razna
neposlovna, neredovna i neplanska prispe¢a novcanih sredstava koja nisu u direktnoj

vezi sa realizacijom ucinaka.

Po obracun rezultata relevantni su svi pojavni primici koji ne proisti¢u iz
realizadije ucinaka a dovode do definitivnog povecanja vrednosti kapitala u predu-
zecu. Na primer: viSak novca u blagajni u iznosu od 100 dinara, ako ne proistice iz
neke obaveze, predstavlja definitivno povecanje vrednosti kapitala za taj iznos. To
povecanje, mada je neposlovnog karaktera, predstavlja prirast vrednosti kapitala koji

mora da se pri obracunu rezultata uzme u obzir.

Slabost primitaka kao mere vrednosti ulazne strane obracuna rezultata proi-

stice iz kompleksnosti kategorije primitak. Postojanje primitaka koji su za obracun

" Mellerowicz K., Kosten und Kostenrechnung — Allgemeine Fragen der Kostenrechnung und
Betreiebrechnung,Walter de Gruyter,Berlin, 1958, str. 80.

& Messier, Jr. W. F. (1998). Revizija, priracnik za revizore i studente. (prevod s engleskog), Faber &
Zgombi¢ Plus i HUR, Zagreb, str. 73
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rezultata irelevantni nalaze potrebu njihovog podvajanja od po obracun relevantnih

primitaka.

Pored toga, primicima je svojstvena i labava veza sa momentima stvarnog
priliva vrednosti. Ili, na drugi nafin receno, ne podudara se momenat stvaranja
vrednosti u preduzecu i nastanak primitka koji iz toga sledi. U praksi se susre¢emo sa
slede¢im solucijama:

- primitak prethodi realno stvorenim uslovima za uvecanje vrednosti kapitala,

- primitak se podudara sa momentom sticanja uslova za uvecanje vrednosti

kapitala, i
- primitak kasni u odnosu na momenat kada je trebalo da bude ostvaren ulaz

novca.

U slucaju kada primitak prethodi realnom momentu uvecanja vrednosti
kapitala, ako se oni uzmu u obzir za obradun rezultata, to za posledicu ima pre-
cenjivanje njegove vrednosti. U suprotnom slucaju, kada su realizovani ucinci a
primitak kasni, ako ulaznu stranu odredimo vrednosno na bazi primitaka, vrednost
periodi¢nog rezultata bie potcenjena. Potcenjivanje rezultata poslovanja u jednom
periodu ima, nuzno, za posledicu precenjivanje rezultata u drugom periodu. Na taj

nacin preliva se vrednost periodi¢nog rezultata iz jednog u drugi period.

4.3. Pojam ucinka

Sa pojmom ucinka ve¢ smo se susretali u ovom radu. I to, uglavnom, kada
smo govorili o troSkovima koji nastaju u funkc¢iji stvaranja nekih konkretnih dobara.
Ta dobra, predstavljaju, u stvari, u¢inke. Sva trosenja vrednosti u proizvodnji nastaju
u vezi ucinaka. Drugim reima, ucinci izazivaju nastanak troskova. Pored toga, ovo su

kategorije koje se nalaze u uzro¢no-posledicnoj vezi.
Ako pokuSavamo definisati ucinak, kao troSkovima suprostavljenu vrednost,

mozemo reci da je ucinak, pre svega, vrednost proizvoda koja jos nije prodata te stoga

se procenjuje po troSkovima. U¢inak je, dakle suprotan troSkovima i obuh- vata:
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gotove proizvode, pluproizvode, usluge i nedovrsene elemente proizvodnje iskazene u

novcu i procenjene na bazi troskova.

Procenjivanje u¢inaka na bazi troskova nastalo je iz slede¢ih razloga®:

- udinci se nalaze u razli¢itim stepenima dovrSenosti pa bi svaka druga
podloga za procenu bila nepouzdana,

- ucinci nisu definitivna uvecanja vrednosti kapitala, ve¢ su potencijalnog
karaktera,

- procenjivanje ucinaka na bazi nastalih troSkova za njihovo stvaranje
proisteklo je iz primene principa opreznosti u iskazivanju njihove vrednosti, budu¢i da

se svi ucinci ne realizuju.

Iz prezentiranih uglova treba procenjivati podobnost u¢inaka da se na temelju
njega utvrdi vrednost ulazne strane obraCuna rezultata. Zbog Cinjenice da se neki
ucinci nikada ne realizuju treba biti oprezan kada se obavljaju procene o po-
tencijalnim uvecanjima vrednosti kapitala koji iz toga proistice. Ne treba naglasavati
kuda bi ¢ovecanstvo odvela praksa procene ulazne strane obracuna rezultata na bazi
ucinaka iskazanih po nekim slobodno formiranim cenama. Taj voluntarizam moze da
odvede u krizu ne samo preduzeca ve¢ i drustva. U¢inci su namenjeni trziStu i tu oni
treba da imaju svoju verifkaciju. Tek realizovani ucinci, dakle, oni ucinci koji su
drstveno verifikovani po vrednosti izrazenoj u nekoj ceni mogu biti pouzdan oslonac

za obracun rezultata.

Sem neizvesnosti oko realizaCije stvorenih ucinaka postoji i nemogucnost
tacne procene vrednosti koja ¢e se u zamenu za ucinke ostvariti na trzistu. Ali, nekada
ni dogovorena vrednost ne bude napla¢ena pa imamo sledec¢e moguénosti:

a) ucinak se realizuje po procenjenoj vrednosti i po istoj vrednosti se i
naplati,
b) ucinak se realizuje i naplati po vecoj ceni od procenjene;

C) ucinak se realizuje i naplati po nizoj ceni od procenjene;

° Robertson, J.C., Davis, F.G. (1988). Auditing. 5th Edt, Invin, Homewood, Illinais, str. 124
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d) uc¢inak se realizuje po procenjenoj vrednosti ali, se manja vrednost
naplati,

e) ucinak se realizuje po vecoj ceni od procenjene ali, se po nizoj naplati,

f) u¢inak se realizuje po bilo kojoj vrednosti ali, se nikada ne naplati.

Izlozili smo osnovne slucajeve. U praksi, postoji Citavo bogatstvo razli¢itih
varijanti. Ali, i prezentirani slucajevi, dovode nas u situaciju da sagledamo nepode-
snost kategorije ucinka kao mere odliva vrednosti kapitala u nekom periodu. Izmedu
vrednosti u¢inaka u nekom periodu i vrednost ulazne strane obracuna rezultata tog
perioda niposto ne smemo staviti znak: =, ve¢ odnose mozemo predstaviti na sledeci
nacin: Ulazna strana obraCuna rezultata = f (ucinak). Razlozi za postojanje
funkcionalnog odnosa, koj ne mora biti ¢vrst, su, pre svega, ulf:

- stohastickom karakteru transformacije u¢inaka u po obracun rezultata

relevantne prilive vrednosti, i
- ¢injenici da postoje uvecanja vrednosti koja se uzimaju u obzir pri

iznalazenju rezultata a nisu izazvana ucincima.

Prvi razlog, matematicki se moze razresiti, ali drugi ne. No, raGunovodstvo je

egzaktna naucna disciplina i ne trpi nikakve proizvoljnosti niti verovatnoce.
4.4. Pojam prihoda

Slabost ucinaka i primitaka u funkciji kvantifikacije ulazne strane obracuna
rezultata uslovile su potrebu kori$¢enja neke druge kategorije koja bi za primenu bila
prikladnija. Ta kategorija nije u potpunosti jednaka ni primicima niti u¢incima. Ona je
istovremeno u odredenoj meri i jedno i drugo. Prihod je racunovodstvena kategorija
koja je nastala iz potrebe da se realnije meri odliv vrednosti u nekom periodu koji je

relevantan za obracun rezultata.

 International Accounting Standards Committee (IASC), International Accounting Standards,
London, 1998., str. 127
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Primitak je, prevashodno, kategorija poslovnih finansija, u¢i- nak pojam
ekonomike preduzeca, a za prihod mozemo tvrditi da je nastao u racunovodstvu i da
je obracunska racunovodstvena kategorija. On je pomalo i primitak i ucinak ali, u

potpunosti, niti jedno, niti drugo.

Prihod je mogucée definisati na razliite nacine u zavisnosti od namene
defini¢ije. Medutim, u osnovi, mozemo govoriti 0 nau¢nom i normativistickom
shvatanju prihoda. U teorijskom smislu prihodi su, za obracun rezultata relevantni
prilivi (uvecanja) vrednosti, nastali realizacijom ucinaka, ili na drugi nacin, pripisani
periodu za koji se utvrduje rezultat. Oni su periodizirani primici i ucinci u funk¢iji
utvrdivanja realnog periodicnog rezultata. Normativisticko shvatanje prihoda je
zakonsko regulisanje ove kategorije. Ovo shvatanje moze da se menja u zavisnosti od

ciljeva koje zakonodavac zeli time da ostvari.

4.5. Razgranifenje pojmova: primitak, uc¢inak i prihod

Odnosu pojmova: primitak, u¢inak i prihod, to jest, kategorijama ulazne strane
vrednosti obracuna rezultata u teoriji je posvecivana neSto manja paznja i prostor u
odnosu na njima nasuprot stojec¢e pojmove izlazne strane obracuna rezultata. To je, po

naSem misljenju uslovljeno dvema ¢injenicama.

Prvo, ¢ini nam se, da su kategorije ulazne strane obracuna rezultata, po svojoj
prirodi, nesto jednostavnije za pojmovno odredivanje, kvanitifikaciju i periodizaciju u

odnosu na kategorije izlazne strane obracuna rezultata.
Drugo, preduzeéa, u normalnim uslovima poslovanja, viSe su usmerena na

kontrolu pojmova izlazne strane obacuna rezultata, jer je ona pod neposrednim

uticajem poslovnih odluka i aktivnosti preduzeca.
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ucinci bitni
za obraéun
rezultata

primici bitni
za obracun
rezultata

1.
Primici, uéinci
i prihodi
relevantni po
obra€unu rezultata

Po rezultat
neutralni
ucinci

Po reiultat
neutralni

Prim Uéi

Sema 1: Odnos kategorija ulazne strane obraduna rezultata(stati¢ki pristup)

No, i izlazna i ulazna strana obracuna rezultata u podjednakoj meri
kvantitativno determiniSu veli¢inu vrednosti periodicnog rezultata, pa je s tim u vezi

neophodno razgraniciti odnose i unutar kategorija ulazne strane obracuna rezultata.

Na bazi do sada izlozenih misljenja o kategorijama ulazne strane obracuna
rezultata njihov odnos u totalitetu posmatran iz statickog ugla mogao bi se predstaviti

na nac¢in kako smo to uradili u Semi 1. na narednoj strani ovog rada.

Za obracun rezultata nekog perioda (pa i totalnog rezultata) ulaznu stranu

obra¢una treba kvantifikovati na temelju vrednosti podruja 1. 2. i 3. iz Seme 1.

Sema 1. daje nam osnova za sledece zaklju¢ke, odnosno konstatacije:

- Svi u periodu nastali primici nisu relevanti za obra¢un rezultata,

- isto tako, svi nastali u¢inci nisu relevantni za obracun rezultata,

- svi nastali prihodi relevantni su za obracun rezultata u tom, ili nekom
drugom periodu,

- svi nastali primici, mogu u nekom preriodu biti jednaki nastalim prihodima,
ali najces¢e nisu. Primici su, u nacelu, veé¢i od prihoda za neutralne po obracun
rezultata primitke, a prihodi se razlikuju od primitaka za prihode koji ne dovode do
primitaka,

35



(ﬁ
Fa
g
master rad:

Teorijsko - metodolo3ki aspekti obuhvatanja prihoda

- uéinci mogu, a najéesée nisu jedanki prihodima. U nacelu, ucinci se razlikuju

od prihoda za vrednost uc¢inaka koji nikad ne postaju prihodi. S druge strane, imamo

prihoda koji nisu izazvani realizacijom ucinaka,

- uginci i primici slazu se kvalitativno i kvantitativno samo u podru&ju 1. Seme
1. Primici su ve¢i od ucinaka za primitke neutralne po obracun i primitke bitne za
obracun ali, nezavisne od ucinaka (Podruc¢je 4. 1 2. u Semi 1.) Ucinci premasuju

primitke za vrednost u¢inaka koji se nikada ne realizuju i za ucinke koji i pored

realizacije ne izazivaju primitke novca (Podrugje 5. i 3. u Semi. 1).

Uobicajeno je da tok stvaranja vrednosti ima slede¢i redosled nastajanja:

.....

nastajanja, tako da mozemo sve da iskazemo u sledecoj tabeli:

Sluca Perio Perio Perio
j d nastanka |d nastanka |d  nastanka
primitka ucinka prihoda
1. sadasnji sadasnji Sadasnji
2. sadasnji prosli Prosli
3. prosli prosli Sadasnji
4. prosli sadasnji Sadasnji
5. sadasnji prosli Sadasnji
6. buduci sadasnji Sadasnji
7. sadasnji sadasnji Buduc¢i
8. buduci sadasnji Buduc¢i
0. sadas budué Budu
nji i ¢i

Tabela 1: Dinamika odnosa kategorija ulazne strane obracuna rezultata u

sukcesivnim periodima u delu u kojem se u duzem periodu posmatramo u potpunosti

podudaraju
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Kada primici, u¢inci i prihodi nastaju u istom periodu onda je kvantifikacija

ulazne strane obracuna rezultata jednostavna u tom delu. Ali, veoma Cesto primici,
ucinci i prihodi po istom poslovnom poduhvatau nastaju u razli¢itim periodima.
Sledstveno tome imamo i razlike u vrednosti ovih kategorija u nekom periodu mada

se oni u tom delu u obracunu totalnog rezultata kvalitativno podudaraju.

Sema 2. Dinamicki prikaz nastajanja primitaka, u¢inaka i prihoda u
sukcesivnim periodima (u delu u kojem se u totalnom obrac¢unu u potpunosti

podudaraju)

Analogno relacijama za kvantifikaciju izlazne strane obracuna rezultata, tako i

na ulaznoj strani mozemo na bazi Tabele 1. i Seme 2. postaviti sledeée odnose:

Ulazna strana obracuna Ucinci nastali u prethodnim
rezultata utvrdena na periodima za racun
bazi u¢inaka = tekuceg perioda,

+ Vrednost uc¢inaka u tekuc¢em periodu,

+ Povecanje vrednosti od znacaja za
obracun rezultata nastao nezavisno
od ucinaka,

+ Povecanje vrednosti nastalo realizaci-
jom ucinaka po vaze¢im cenama od
cene kostanja,

- Ucinci nastali u teku¢em periodu za

racun kasnijih perioda
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Ulazna strana obrac¢una
rezultata utvrdena na

bazi primitka

Primici nastali u prethodnim
periodima za racun

= tekuceg perioda,

+ Primici nastali u tekuéem periodu,

+ Povecéavanje vrednosti od znacaja za

obracun rezultata nastalo u tekué¢em

periodu koja nemaju karakter primitaka,

- Primici nastali u teku¢em periodu za

racun kasnijih perioda,

- Primici nastali u teku¢em periodu

koji su irelevantni za obracun

rezultata bilo kog perioda.

Ulazna strana obrac¢una
rezultata utvrdena na

bazi prihoda

Prihodi nastali u prethodnim

periodima utvrdeni u

= tekuéem periodu,

+ Prihodi nastali u teku¢em periodu,

- Prihodi nastali u teku¢em periodu koji ¢e biti

utvrdeni u kasnijim periodima.

Na bazi jedne od ovih relacija moze da se kvantifikuje vrednost ulazne strane

obracuna rezultata u bilo kojem periodu. Bez sumnje je, da je to najlakSe uraditi na

bazi podataka. Za razliku od toga, kvantifikacija na temelju primitaka i ucinaka

zahteva puno rada i umeca, jer je potrebno obaviti periodiziranje tih kategorija.

4.6. Razliditi koncepti finansijskog rezultata

Finansijski rezultat je razlika (rezultanta) vrednosti ulazne i izlazne strane

obracuna rezultata. PoSto su obe strane obracuna rezultata kompleksne kategorije, to

se rezultat moze utvrditi kori$¢enjem razli¢itih kategorija za te namene. S tim u vezi,

treba napomenuti, da to vodi do razli¢itih vrednosti finansijskog rezultata u istom

periodu.
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Razlike su normalna posledica razlika u vrednostima parova'’:

1. lzdaci - primici,

2. troSkovi - uéinci, i

3. rashodi - prihodi, koji mogu da posluze u funkéiji izraCunavanja
finansijskog rezultata u bilo kom periodu. Iznalazenje finansijskog rezultata na bazi
razli¢itih parova tokova vrednosti posledica je razlicitih shvatanja pojma finansijskog

rezultata i namene za koju se on iznalazi.

4.6.1. Finansijski rezultat kao razlika primitka i izdataka

Shvatanje finansijskog rezultata, kao razlike svih u periodu nastalih primitaka
i izdataka, razvijeno je u poslovnim finansijama u funk¢iji odrzavanja likvidnosti i
kontrole koris¢enja novcanih sredstava. Finansijskik rezultat, po ovom konceptu,

utvrduje se na bazi sledece relacije:

FRt =Prt - It
pri ¢emu su:
FRt - finansijski rezultat tekuc¢eg perioda na bazi primitaka i izdataka,
Prt - zbir svih u periodu nastalih primitaka novca, po bilo kom osnovu, i

It - zbir svih u periodu nastalih izdataka novca, po bilo kom osnovu.

Ovakvo, pagatoricko, shvatanje rezultata ne moze biti prihvatljivo u
ratunovodstvu za ocenu boniteta poslovanja iz sledecih razloga:

- tokovi likvidnosti i rentabilitetni tokovi se na podudaraju, ni kvalitativno niti
kvantitativno, u uzim obracunskim periodima,

- sva pla¢anja nisu meritorna i relevantna za obracun rezultata, i

- postoje odlivi i prilivi vrednosti u osnovi kojih ne stoji novéani tok.

n Guy Dan M., C. Wayne Alderman and Alan J. Winters, Auditing, Harcourt Brace Jovanovich, San
Diego, California, 1987., str. 43
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Prema tome, ovakav koncept finansijskog rezultata ne moze da posluzi za
ocenu rezultata poslovanja u nekom periodu bez odgovaraju¢ih preraCunavanja i
korekcija vrednosti primitaka i izdataka na prihode i rashode. Takva prera¢unavanja

nisu bas jednostavna pa imaju vise teorijsku, no prakticnu vrednost.

4.6.2. Finansijski rezultat kao razlika ucinaka i troskova

Periodi¢ni rezultat, kao $to smo ve¢ istakli, ima viSe namena. Jedna od njih je
kontrola ekonomiénosti poslovanja (proizvodnje). Finansijski rezultat, nastao kao
razlika u periodu ucinjenih troskova i postignutih po tom osnovu uc¢inaka, narocito je
pogodan za tu svrhu. Vrednovanjem ucinaka po planskim ili standardnim troSkovima

omogucava kontrolu ekonomicnosti i ocenu njenog nivoa.

Ovaj koncept rezultata razvijen je iz ekonomike preduzeca i ima funkciju

ocene i kontrole interne ekonomije i njenog doprinosa ukupnom rezultatu u periodu.

FRte = Ut - Tt
pri ¢emu su:
FRte - finansijski rezultat u periodu kao razlika ukupno postignutih u¢inaka i
za to nastalih troSkova,
Ut - vrednost ucinaka postignutih u toku tekuceg perioda,
Tt - vrednost nastalih troSkova u tekuéem periodu u funkciji postizanja

ucdinaka.

Ako je ostvaren nulti finansijski rezultat, to znaci da je odrzana planska

ekonomic¢nost. Nivo postignute ekonomicnosti je zadovoljavajuéi.
Pozitivan finansijski rezultat oznacava podizanje ekonomicnosti na ve¢i nivo
od planirane, pa se to reperkutuje na poboljSanje ukupnih rezultata poslovanja u visini

postignutog finansijskog rezultata.

Nasuprot tome, negativan finansijski rezultat utvrden po ovim polaznim

premisama, upucuje na zakljucak da je postignuti nivo ekonimicnosti nezadovolja-
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vaju¢i i da ¢e ukupan rezultat poslovanja preduzeca biti umanjen za iznos ovog
finansijskog rezultata. Dakle, doprinos interne ekonomije finansijskom rezultatu

preduzeca bice nepovoljniji od ocekivanja.

Imajuéi u vidu c¢injenicu, da se u preduzecu, u toku nekog perioda, desavaju
poslovni dogadaji koji izazivaju prilive i odlive vrednosti od znacaja za obracun
rezultata, koji se ne iskazuju u vrednosti ni u€inaka niti troskova, to ovaj koncept
rezultata ima samo drugorazredan znacaj u odnosu na racunovodstveni koncept

rezultata.
4.6.3. Finansijski (Racunovodstveni koncept) rezultat kao razlika prihoda i rashoda

Racunovodstveni koncept rezultata fundiran je na razlici vrednosti prihoda i
rashoda u periodu za koji se utvrduje finansijski rezultat. Ovaj koncept je nastao u
racunovodstvu u funk¢iji iznalazenja ocene i kontrole rentabilnosti poslovanja.

Rentabilnost poslovanja sluzi za ocenu uspesnosti, odnosno neuspesnosti poslovanja.

Prihodi i rashodi su obracunske racunovodstvene kategorije proistekle iz
racunovodstva kao njegove racunske osnove. Njima se, u postupku svakodnevne
knjigovodstvene evidencije, na sasvim prirodan nacin, obuhvataju svi prilivi i odlivi

vrednosti nastali u teku¢em periodu od znacaja po obracun njegovog rezultata.

Racunovodstveni (knjigovodstveni) koncept finansijskog rezultata ima citav
niz prednosti u odnosu na prethodna dva koncepta finansijskog rezultata. To su pre
svega prednosti merene iz ugla podobnosti rezultata da se primeni u funk¢iji ocene
boniteta poslovanja:

- integralnost: knjigovodstveni koncept rezultata je integralan za razliku od
dva prethodna koncepta. On obuhvata sve promene u preduzeéu od znacaja za realno
procenjivanje finansijskog rezultata,

- opsteprihvatljivosti: ovaj koncept primenjuje se u najveéem broju drzava u
svim oblastima privredivanja,

- realnosti: rezultati koji proisti¢u kao rezultanta primene ovog koncepta su, u

principu, veoma realni i pouzdani za ocenu boniteta poslovanja,
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- jednostavnosti: ovaj koncept proistekao je iz logike racunovodstva i uklopio
se u njegov racunski sistem na veoma srec¢an na¢in. Ravnoteza, koja se odrzava u
postupku knjizenja kori$¢enjem racuna prihoda i rashoda, od nesumljivo velikog je

znacaja sa aspekta formalne kontrole ta¢nosti knjizenja.

U narednim delovima, ovog rada, uglavnom ¢emo pod finansijskim rezulta-
tom podrazumevati veli¢inu utvrdenu primenom racunovodstvenog (knjigovodstve-

nog) koncepta rezultata.

4.7. Kompleksnost knjigovodstvenog periodi¢nog rezultata

Knjigovodstveni periodi¢ni rezultat, budu¢i da je rezultanta kompleksnih
kategorija prihoda i rashoda, nuzno je, i sam po sebi, kompleksan. Kompleksnost
finansijskog rezultata uslovljena je bogatstvom poslovnih aktivnosti koje se, u vezi sa
stvaranjem ucinaka ili nezavisnosti od njih, odvijaju u preduzecu. Podvajanje globalne
kategorije knjigovodstvenog periodi¢nog na uza podrucja, iz kojih se on formira, u
funk¢iji je sagledavanja cinjenicnog stanja i preduzimanja adekvatnih mera za

njegovu maksimalizaciju u datim okolnostima.

Ukupni periodi¢ni rezultat u nekom preduzecu razlika je svih u periodu
nastalih prihoda i rashoda. Prihodi i rashodi nastaju u vezi sa mnoStvom aktivnosti
koje se u preduzetu obavljaju. Iza svake aktivnosti, bila ona proizvodnog ili
neproizvodnog karaktera, u uzem ili Sirem znacenju te reci, stoje odgovarajuci rashodi
i prihodi koji menjaju vrednost sredstava i izvora sredstava preduzeéa. Do ukupnog

periodi¢nog rezultata dolazi se na sledeé¢i nacin:

PRut = Pt - Rt

pri ¢emu su:

PRut - Ukupni periodi¢ni rezultat preduzeca u teku¢em periodu,
Pt - Vrednost svih u periodu nastalih prihoda preduzeca u celini, i

Rt - Vrednost svih u periodu nastalih rashoda preduzeca u celini.
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Ukupan periodicni rezultat preduzeca globalna je vrednosna veli¢ina koja

nema, maltene, nikakvog analitickog znacaja. U cilju ulazenja u osnove njegovog
nastajanja neophodno ga je ras¢laniti na uza podrucja nastajanja. U teoriji nema spora
oko toga da li ukupan periodi¢ni rezultat treba rasclanjivati. Navodimo jednu, po

nasem misljenju, uspesnu Semu razgradivanja ukupnog periodi¢nog rezultata:

Ukupan periodi¢an rezultat preduzeca iznos 1.000.000 dinara. To je, relativno,
zadovoljavajuca vrednost periodicnog rezultata. No, ta vrednost moze da nastane u
vezi sa proizvodnjom i van nje, tako da imamo slede¢e simulirane situacije:

a) 1.000.000 = 900.000 + 100.000;

b) 1.000.000 = 10.000.000 - 9.000.000; i

c) 1.000.000 = (-10.000.000) + 11.000.000 dinara.

Slucaj (a) sa aspekta ocene boniteta poslovanja znacajan je utoliko Sto se iz
njega vidi da je 1 u podrucju stvaranja i realiza¢ije ucinaka i u podrucju neposlovnih
(neutralnih) aktivnosti postignut pozitivan rezultat. Slucaj (b) znacajan je, jer
objasSnjava zaSto je ostvaren ukupan rezultat bas u tom iznosu. Da nije bilo negativnog
uticaja neutranog (vanrednog) periodicnog rezultata poslovni periodi¢ni rezultat
(razlika poslovnih prihoda i rashoda) bi iznosio ¢itavih 10.000.000 dinara. Sucaj (c) je
jos interesantniji, jer ukazuje da je ukupan periodi¢an rezultat pozitivan zahvaljujuéi,

iskljucivo, doprinosu neutralnog periodicnog rezultata.

Poznavanje unutrasnje strukture ukupnog periodi¢nog rezultata omogucava
pravovremenu i valjanu akciju na otklanjanju eventualnih slabosti. U
pretpostavljenom slucaju (c¢) spre€ice se, eventualno, zadovoljstvo postignutim
rezultatom 1 osujetiti raspodela rezultata koji nisu uslovljeni u¢inkom kolektiva.
Poslovni periodi¢an rezultat nastaje kao rezultanta prihoda i rashoda izazvanih
stvaranjem 1 realizacijom ucinaka. Takvi prihodi i rashodi imaju poslovni karakter pa
se to kao pridev veoma cCesto dodaje njima. Poslovni prihodi i rashodi nastaju,
uglavnom u pogonu preduzeéa. Veoma Cesto imamo viSe pogona i vrsta u¢inaka koji
se stvaraju. S tim u vezi mozemo da govorimo 0 mestima i nosiocima uspeha. Mesta

uspeha bile bi zaokruzene proizvodno - tehnicke celine u kojima se obavljaju
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homogene skupine aktivnosti na postizanju odgovarajuéih ucinaka. Nosioci uspeha
bili bi ucinci koji izazivaju nastanak poslovnih rashoda i prihoda a posredstvom njih i

odgovarajuc¢e mase rezultata.

Savremeni uslovi privredivanja zahtevaju podvajanje poslovnog rezultata po
uzim organizacionim celinama (mestima uspeha) i u¢incima (nosiocima uspeha) u
funk¢iji maksimalizacije poslovnog rezultata. Savremena sredstava za obradu
podataka omogucavaju iznalazenje, ponekad, i dnevnih rezultata. Takva informaciona

podloga od ogromnog je znacaja za poslovodenje i upravljanje poslovnim procesima.

Neutralni periodi¢ni rezultat nastaje kao razlika u teku¢em periodu nastalih
neutralnih prihoda i rashoda. Neutralni prihodi su svi po obracun rezultata relevantni
prilivi vrednosti nezavisni od stvaranja i realizacije ucinaka u tekucem periodu iz
oblasti delatnosti kojom se preduzeée uobicajeno bavi. Analogno tome, neutralni
rashodi predstavljali bi sve po obracun rezultata nastale odlive vrednosti koji su
nastali nezavisno od stvaranja i realizacije ufinaka u teku¢em periodu iz poslovnih

aktivnosti kojom se preduzece, inace, bavi.

Neutralni periodi¢ni rezultat treba shvatiti kao kategoriju uspeha preduzeca
koja nije uslovljena poslovnim aktivnostima preduzeéa u teku¢em periodu. To je, na
izvestan nacin, rezidualna komponenta u odnosu na poslovni periodi¢ni rezultat. No,
ona nije neutralnog dejstva na visinu kapitala. Ona kapital, dakako, menja na isti
nacin, vrednosno, kao i poslovni rezultat u periodu. Ali, ova kategorija treba da omo-
gudi iskazivanje uticaja kolektiva na poslovni periodican rezultat i da se predupredi
raspodela efekata koji su nezavisni od ucinaka u tome periodu. Sem toga, neutralan
periodic¢an rezultat obuhvata sve neuporedive komponente uspeha preduzeéa u datom
periodu.

Kao ni poslovni rezultat, tako ni neutralni rezultat nije monolitna kategorija.
To je heterogena kategorija koja moze da se podeli u sledece zasebne skupine:

a) povremene i privremene poslovne aktivnosti, kojima se preduzece s
vremena na vreme bavi, i rashodi i prihodi time uslovljeni (kupovina zemljista u

Spekulativne svrhe i sl.).
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b) tokovi vrednosti od znacaja za obracun rezultata strani periodu u kojem su
nastali,

c) tokovi vrednosti izazvani nastajanjem vanrednih prihoda i rashoda, i

d) tokovi vrednosti izazvani nastajanjem za obracun rezultata suvisnim
prihodima i rashodima (dodatni troskovi).

Izmedu prihodne i rashodne strane ne postoji korelativna veza intenziteta kao

kod poslovnih veli¢ina. Naprotiv ona je izuzetno labava.

Periodi¢an rezultat utvrduje se u cilju kontrole poslovanja preduzeca i u druge
svrhe. Sto je period za koji se utvrduje rezultat kraéi to je kontrola boniteta poslovanja
kvalitetnija. Ali, kontrola se ne moze sprovesti bez postupka poredenja ostvarenih i
komparativnih rezultata. Komparativni rezultati sluze kao barometri. To mogu biti:

- ostvareni rezultati u proslim periodima,

- planirani rezultati u teku¢em periodu, i

- rezultati poslovnih partnera koji se bave istim aktivnostima.

Svako poredenje ima smisla samo ako se u njegovom postupku koriste
uporedive veli¢ine. Tako i periodi¢ni rezultat treba da bude uporediv. Uporediv moze
biti samo poslovni periodi¢ni rezultat. Uporediv je onaj rezultat koji proizilazi iz
unutrasnje snage preduzeca i koji nastaje zaslugom radnog kolektiva kao takvog.Ali,
ni poslovni rezultat nije, bezuslovno, uporediv. Za to moraju da se ispune sledece
pretpostavke:

Iz poslovnog rezultata treba izolovati oscilacije cena koje su nezavisne od
angazovanja radnog kolektiva, iz poslovnog rezultata treba izluciti promene u stepenu
zaposlenosti i koris¢enju kapaciteta,

Iz poslovnog rezultata treba izdvojiti uticaje promene asortimana proizvoda i
usluga, i

Poslovni rezultat treba utvrditi po istovetnoj metodologiji i uz apstrahovanje
promena propisa i drugih ometaju¢ih komponenti. Tek ovako utvrden poslovni

periodi¢ni rezultat moze se smatrati uporedivim.12

2 Humphrey, c, S. Turley and P. Moizer, Protecting Against Detection: The Case of Auditors and
Fraud, unpublished paper, University of Manchester, 1991., str. 175
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5. REVIZIJA PRIHODA

Ciklus prihoda obuhvata sledeée aktivnosti:
prodaju proizvoda, robe i usluga,
izdavanje i otpremanje proizvoda i robe,

fakturisanje proizvoda, robe i usluga, i

P wDnp e

naplatu prihoda od prodaje.

U slucaju da prodaja nije korektno obavljena obuhvata i povraéaj robe i novca ili
razne komisijske zapisnike i knjizna pisma i odobrenja. Da bi upoznao strukturu
unutrasnje kontrole za ciklus prihoda, revizor mora da uzme u obzir Kklijentovo
kontrolno okruzenje, raCunovodstveni sistem, i kontrolne procedure prema tome u

kakvom su odnosu sa ovim aktivnostima.

5.1.  Kontrolno okruzenje, procena rizika, komunikacija i nadzor

Kontrolno okruzenje preduzeca, procesi procene rizika, sistem komunikacije, i
program nadzora, obi¢no su Sire komponente strukture unutrasnje kontrole i odnose se
vu sve cikluse transakcija. Ove komponente, za razliku od racunovodstvenih sistema i
kontrolnih aktivnosti, ne postoje za pojedinacne cikluse. Shodno tome, revizor ne
upoznaje posebno svaku ovu komponentu za svaki poslovni ciklus. Naprotiv,
upoznaje celokupno kontrolno okruzenje, proces procene rizika, sistem komunikacije,
i program nadzora i zatim povezuje ono Sto je saznao sa svakim poslovnim ciklusom

pojedinacno.

5.2.  Racunovodstveni sistem

Termin "racunovodstveni sistem" koristi se da se definiSe informativna i
komunikacij ska komponenta u strukturi unutraSnje kontrole za pojedine cikluse

transakcija.
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Pregled aktivnosti u ciklusu prihoda
Prodajne transakcije

° prihvatanje i obrada porudzbina kupaca
° davanje kredita

prosledivanje porudzbina kupaca

° fakturisanje kupcima

Korekcije prodaje

o

odobrenje rabata i provizija utvrdivanje nenaplativih racuna

Naplata potrazivanja
° naplata gotovinskih prodaja i primanje uplata za prodaju na kredit

davanje popusta na gotovinsko placanje

° uplata gotovine

Sistem ra¢unovodstva za ciklus prihoda sastoji se od metoda i evidencije koje
preduzece koristi kako bi utvrdilo, prikupilo, klasifikovalo, i prijavilo transakcije
vezane za prihod i prikazalo povezanu aktivu i pasivu. Da bi razumeo sistem
racunovodstva za ciklus prihoda, revizor mora da zna kako transakcije u ciklusu
prihoda pocinju; mora da se upozna sa raCunima, dnevnikom, knjigovodstvom,
dokumentima koji se koriste za prikazivanje ovih transakcija; i metodama ili koracima
koji se preduzimaju da bi ih obradili i iskazali u finansijskim izveStajima. Posebni
tipovi racunovodstvenih iskaza, dokumentacije, i koraci obrade podataka u sistemu

racunovodstva za ciklus prihoda razlikuju se od preduzeéa do preduzeca.

5.3. Prodajne transakcije

Poslovi prodaje pocinju porudzbinom kupca, koju moze primiti licno prodajno
osoblje ili se moze dostaviti poStom ili telefonom. Porudzbina kupca predstavlja
osnovu za pripremu naloga zaprodaju. Kada se priprema nalog za prodaju obi¢no se
jedna kopija Salje na odobrenje kreditnom odeljenju, a druga kupcu. Ovim se kupac
obavestava da je njegova porudzbenica primljena i da se obraduje, i omoguc¢ava mu

da proveri razlike izmedu naloga za prodaju i prvobitne porudzbine.
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U kompjuterizovanom sistemu racunovodstva, porudzbina kupca moze se uneti u
datoteku u racunaru. Racunar se moze isprogramirati tako da uporedi porudzbinu sa
utvrdenim kreditnim ograni¢enjima, odredi da li se poruc¢ena stavka nalazi na zalihi, i
napiSe nalog za prodaju. Kada nalog za prodaju dobije odobrenje za kredit, kopije
overenog naloga Salju se u magacin na utovar, i prevoznoj sluzbi za transport. U
preduzecima koja koriste raCunare za obradu porudzbina, ra¢unar moze automatski da
odStampa otpremnice ili, u nekim preduzec¢ima, tovarni list, sanalogom magacinu da
izda robu za utovar. Tovarni list sadrzi stavke koje se prevoze, daje uputstva
prevozniku, i sluzi kao potvrda da je prevoznik primio robu. Prevozna sluzba
potvrduje da primljena roba iz magacina odgovara porudzbenici kupca i nalogu za
prodaju. Jedna kopija otpremnice odlaze se u prevoznoj sluzbi, a druga se prilaze uz
nalog kao lista pakovanja. Jedna ili viSe kopija daje se prevozniku, a kopije se

prosleduju u potrazivanja za fakturisanje i evidenciju.

Kada odeljenje za potrazivanja dobije kopije naloga za prodaju i otpremnice
zajedno, ima dokaz da je prodaja obavljena i roba otpremljena. Zatim priprema
izlaznu fakturu i knjizi transakciju na racun kupca u analitickoj evidenciji
potrazivanja. Druga alternativa je da racunar automatski napise izlaznu fakturu i knjizi
transakciju. Kopija fakture zatim se Salje kupcu a druga kopija se odlaze, zajedno
sanalogom zaprodaju i otpremnicom, u odeljenju zapotrazivanja. Priprema se dnevni
izvestaj o prodaji, i ukupna vrednost knjizi se u dnevniku prodaje. Ako preduzece
ru¢no vodi stalnu evidenciju zaliha, kopija fakture ili otpremnice Salje se u
racunovodstvo zaliha da bi se stalna evidencija zaliha aZzurirala. U
kompjuterizovanom sistemu, evidencija zaliha moze se automatski azurirati kada se

otpremnica pise na ra¢unaru.'®

U procesu prodaje otpreme i naplate realizacije tangiraju se najceSce
sledeéi racuni glavne knjige:

o

racun prihoda od prodaje

3 Arens, A.A., Loebbecke, J.K. (1997). Auditing: An Integrated Approach. 7th Edt. Prentice
Hall. Upper Saddle River, New Jersey., str. 65
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o

racun odobrenih rabati i provizije

racun potrazivanja od kupaca

rac¢un vanrednih rashoda po osnovu otpisa nenaplativih racuna
racun tro§kova utuzivanja i sudske takse

%%iro radun

° racun kasa skonta

racun zaliha robe

racun zaliha proizvoda i usluga

ra¢un nabavne vrednosti realizovane robe

racun neispravnih i osporenih proizvoda (vraceno od kupca), itd

Porudzbina kupca - Porudzbina kupca za robu, obi¢no u formi porudzbenice,

koju je pripremilo kupovno odeljenje kupca.

Dnevnik gotovinskih prodaja - Interni izveStaj koji sadrzi naplate od kupaca

za prodaje na kredit i gotovinske prodaje.

Dnevnik prodaja - Interni izvestaj koji sadrzi prodaje na kredit i gotovinske

prodaje.
Mesecni izvestaj - Dokument koji se Salje kupcima svakog meseca i prikazuje
pocetni saldo; prodajne transakcije, regulisanje prodaje, i naplatu u gotovom tokom

meseca; i zavrsni saldo.

Doznaka - Opis stavki pla¢enih ¢ekom, Cesto spojen sa ¢ekom perforiranom

linijom radi lakSeg odstranjivanja pre uplate ceka.

Izlazna faktura - Dokument koji se koristi za fakturisanje robe kupcima, i u

kome se navodi naziv, koli¢ina, i cena prodate robe, i datum i uslovi prodaje.

Nalog za prodaju - Dokument pripremljen za internu upotrebu u kome se

navodi roba iz porudzbine.
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Otpremnica (tovarni list) - Dokument u kom se navodi datum, naziv i kva-
litet robe koja se transportuje kupcima.
Dnevnik prodaje - Knjiga originalnih stavki za evidenciju prodajnih

transakcija.

Analiticka evidencija kupaca - Evidencija prodaje i naplate u gotovom i

salda pojedina¢nih duznika

Lista odobrenih kupaca - Lista kupaca koji dobro stoje. U mnogim
preduze¢ima porudzbine kupaca na ovoj listi mogu se primiti bez posebnog

odobrenja.

Evidencija porudzbina - Evidencija neispunjenih porudzbina.

Standardni cenovnik - Lista ili katalog odobrenih cena u trgovini.

Odstupanja od ove liste obi¢no zahtevaju posebno odobrenje.

5.4. Naplate u gotovom

Uplate kupaca obi¢no prima prijemno odeljenje, koje potpisuje ¢ekove i priprema
duplikat liste primljenih uplata. Jednu kopiju zatim Salje u racunovodstvo, a drugu
blagajniku. Blagajnik priprema potvrdu o uplati i dnevnik gotovinskih uplata, koji
sadrzi ¢ekove kupaca primljene postom i gotovinu iz drugih izvora kao Sto su
gotovinske prodaje na blagajni. Kopije ovog izvestaja o primljenoj gotovini Salju se u

na knjizenje u glavnu knjigu i u analiti¢ko knjigovodstvo za knjizenje na analitiCkim

ey e

Povremeno dolazi do korekcija u efektima prodaje kada je u pitanju vraéena,

osteCena roba, i koli¢inski rabat. Korekcije u efektima prodaje treba odobriti

cey e

kupaca.
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5.5. Kontrolne aktivnosti

Revizor mora da upozna kontrolne aktivnosti u preduze¢u u dovoljnoj meri da bi

mogao da planira reviziju kako bi proces revizije tekao efikasno.

5.6. Provera poslovanja

Kontrolne aktivnosti na proveri poslovanja u ciklusu prihoda ¢esto obuhva-taju
poredenje stvarnih prihoda sa budzetima, prognozama i prethodnim periodi-ma. Ova
poredenja mogu se izvesti za celo preduzece, ili odeljenje, funkciju, ili ¢ak pojedinca.
Na primer, lokalni menadzer prodaje moze da proveri izveStaje o prodaji za jedan
region ili trgovca. Pored toga, nefinansijske informacije, kao Sto je broj studenata za
fakultet ili procenat popunjenosti hotela, takode se mogu koristiti kod procene

prihoda.

5.7.  Obrada podataka

Mogu se sprovoditi razlic¢ite kontrolne aktivnosti da bi se proverila ovlascéenja,

tacnost, 1 sveobuhvatnost transakcija u ciklusu prihoda.

Ovlascenja su Cesto obavezna za:
° primanje porudzbina,

° davanje kredita,

° popunjavanje i prosledivanje porudzbina, i

° fakturisanje robe kupcima. Imenuje se odeljenje ili pojedinac odgovoran za

davanje ovlasc¢enja za ove poslove i navodi se kako ovlas¢enja treba dokumentovati.

Kori$¢enje i provera postovanja sistema numeracije dokumenata je cCest
kontrolni postupak. Na primer, mnoge poslovne celine koriste numerisane naloge za
prodaju, izlazne fakture, otpremnice, i ¢ekove, i periodi¢no proveravaju redosled tih
dokumenata. Dalje, dokumente treba formirati tako da obuhvate sve informacije

potrebne da bi se pravilno obradile i evidentirale transakcije u ciklusu prihoda.
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Preduzece moze sprovoditi brojne unutrasnje provcre poslovanja i ocenu. Ove
provere mogu se vrsiti ru¢no ili pomocu racunarskib programa napravljenih tako da
nezavisno osoblje sprovodi ovakve provere u okviru preduzeéa. Cesti primeri
nezavisne provere obuhvataju*:

° proveru konzistentnosti porudzbina, naloga za prodaju, otpremnica i izlaznih
faktura;

° preracunavanje podataka u fakturi (koli¢ina puta cena po komadu) i proveru
tacnosti (ukupnog iznosa) na izlaznim fakturama;

° proveru ovlaséenja za kredite, prevoz, i fakturisanje;

° proveru starih probnih bilansa potrazivanja da bi se donela ocena o tome da
li su kupci i dalje kreditno sposobni;

o

slanje meseCnih izvesStaja kupcima da bi mogli da pregledaju poslovne

promene evidentirane na njihovom racunu tokom meseca.

Napor koji je potreban da bi se upoznali postupci kontrole transakcijau ciklusu
prinoda razlikuje se od klijenta do klijenta i stvar je misljenja revizora. Medutim,
revizor ¢e verovatno saznati broj postupaka kontrole kada upozna racunovodstveni
sistem. Na primer, revizor ¢e verovatno znati da li se dokumenti kao S§to su nalozi za
prodaju, izlazne fakture, i otpremnice koriste prema sistemu numeracije; da li
otpremnice odgovaraju izlaznim fakturama; da li se koriste standardne cene kod
fakturisanja robe kupcima; i da li im klijent $alje meseCne izvestaje kupcima. Posto
revizor uzme u obzir informacije o postupcima kontrole koje je dobio upoznavanjem
okruzenja kontrole i racunovodstvenog sistema, odluci¢e da li efikasno planiranje

revizije zahteva dodatni napor da bi se upoznali postupci kontrole.

5.8.  Fizicke kontrole

Preduzeca Cesto ograniCavaju pristup gotovini, robama u skladistu, ili roba-ma
koje cekaju transport odredenim pojedincima. Pronalazenje sigurne lokacije za
skladistenje zaliha i ¢uvanje raspolozive gotovine takode je Cesta praksa. Osim toga,

ratunovodstvena evidencija i dokumenti, kao Sto su fakture, otpremnice, i dosijei

1 Dittenhofer, M., Environmental AccountingandAuditing, Managerial Auditing Journal, 1995., str. 76
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podataka na rac¢unaru, ¢esto se cuvaju na zasti¢enim lokacijama da bi se obezbedili od

neovlas¢enog pristupa i upotrebe.

5.9. Pravilna raspodela poslova

Raspodela poslova kod prodajnih transakcija postize se zaduzivanjem odeljenja i
pojedinaca za odgovorno nadgledanje prodajnih transakcija, evidentiranje prodaje, i
cuvanje robe u skladistu ili one koja ¢eka transport. Kada su u pitanju poslovi naplate
u gotovom, razli¢ita odeljenja ili pojedinci treba da obavljaju poslove evidentiranja
naplate i cuvanja gotovine. Efikasna raspodela poslova zahteva da se poslovi podele
ne samo medu glavnim odeljenjima, nego i unutar odeljenja. Na primer, u
racunovodstvu, osoblje zaduzeno =za knjizenje gotovinskih naplata na racun

pojedinac¢nog kupca ne bi trebalo da ih knjize na ra¢unima u glavnoj knjizi.

5.10. Procena rizika kontrole za ciklus prihoda

Posto revizor upozna politike i procedure strukture unutrasnje kontrole koje su mu
potrebne za izradu plana revizije ciklusa prihoda, on procenjuje rizik kontrole tvrdnji
u finansijskom izvestaju u vezi sa transakcijama iz ciklusa prihoda i stanjima racuna.
Kada procenjuje rizik kontrole, revizor ocenjuje verovatnocu da se materijalne greske
provuku kroz elemente strukture unutrasnje kontrole za ciklus prihoda i kroz tvrdnje
koje se odnose na transakcije u ciklusu prihoda i racune. Na primer, tvrdnja o
integralnosti prodajnih transakcija znaci da su sve prodaje koje je trebalo evidentirati i
evidentirane. Revizor koristi svoje znanje o politikama i procedurama strukture
unutrasnje kontrole koje se odnose na ovu tvrdnju da bi ocenio verovatnocu da klijent

mozda nije evidentirao materijalne koli¢ine prodaje.

Znanje o strukturi unutraSnje kontrole koje revizor koristi kod procene
rizika kontrole tvrdnji za ciklus prihoda dolazi iz tri glavna izvora:
° prethodnih revizija,
° upoznavanja strukture unutraSnje kontrole, koje mu sluzi za planiranje

tekuce revizije i
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° posebno planiranih testova kontrole za procenu rizika kontrole nekih tvrdnji

za ciklus prihoda.

Prethodne revizije i upoznavanje strukture unutrasnje kontrole u tekucoj
reviziji obi¢no su znacajni izvori dokaza za procenu rizika kontrole mnogih tvrdnji, ne
samo za ciklus prihoda, ve¢ i za druge cikluse transakcija. Pravilno razumevanje
politika i procedura strukture unutrasnje kontrole obuhvata saznanje o formiranju
politika i procedura strukture unutrasnje kontrole relevantnih za planiranje revizije
ciklusa prihoda i o tome da li se sprovode u praksi. U nekim slucajevima, ovo
razumevanje pomaze revizoru da se u dovoljnoj meri upozna sa efikasno$c¢u politika i
procedura u praksi da bi potvrdio da je nivo rizika kontrole ispod maksimalnog kada

su u pitanju neke tvrdnje iz ciklusa prihoda.

Osim onoga $to sazna iz prethodnih revizija i za vreme tekuce revizije, revi-
zor moze da sprovede druge postupke ispitivanja kontrola pojedina¢nih politika ili
procedura znacajnih za tvrdnje iz ciklusa prihoda. Ovi testovi mogu se izvoditi dok se
revizor upoznaje sa strukturom unutrasnje kontrole ili nakon toga. On ih obi¢no
sprovodi ako veruje da ¢e dodatni dokazi koje dobije o efikasnom formiranju i
sprovodenju neke politike ili procedure smanjiti nivo rizika kontrole te tvrdnje. Nizi
nivo rizika kontrole omogucava revizoru da manje napora ulozi u postupak testiranja i

za posledicu ima efikasniju reviziju.

Posto okruzenje kontrole, procena rizika, komunikacija, i nadzor mogu
znacajno da utiCu na rizik kontrole posebnih tvrdnji, revizor pazljivo razmatra sve
elemente i komponente procesa prodaje pri proceni ovog rizika. Na primer, filozofija
rukovodstva i stil rada mogu uticati na verovatno¢u da se kod preranog evidentiranja
prodaje koriste agresivni racunovodstveni principi - tvrdnja 0 osnovanosti prodaje.
Organizaciona struktura preduzeca, metodi podele ovlas¢enja i odgovornosti, i
politika i praksa humanih resursa mogu uticati na verovatno¢u da se transakcije
prihoda evidentiraju u pravim koli¢inama - tvrdnja o oceni prodajne transakcije.
Analiza i odgovor rukovodstva na rizike brzog Sirenja mogu uticati na sposobnost

preduzeca da pravilno evidentira sve prodajne transakcije - tvrdnja o integralnosti
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prihoda. Kada postoji unutrasnja revizija, moze se nadgledati prijem, uplata, i Cuvanje
gotovinskih uplata i na taj na¢in uticati na moguénost pronevere gotovine - tvrdnja o

osnovanosti gotovinskih naplata.

5.11. Testiranje ispravnosti tvrdnji u finansijskim izveStajima iz ciklusa
prihoda

Tvrdnja o osnovanosti

Tvrdnja 0 osnovanosti transakcija zna¢i da su evidentirane prodajne
transakcije zaista obavljene i da saldo potrazivanja stvirno postoji. Preduzece moze
greSkom evidentirati prodajne transakcije dok roba joS nije otpremljena (ili usluge
obezbedene), ili moze namerno evidentirati neispravne prodaje. U oba slucaja, aktiva,

obaveze i finansijski rezultat bi¢e nerealni.

Nekoliko politika i procedura strukture unutra$nje kontrole obi¢no se koristi za
sprecavanje ili otkrivanje takvih greSaka. Rukovodstvo moze planirati prodaju i
uporediti je sa stvarnom prodajom. Da bi objasnilo stvarnu prodaju preko planirane,
rukovodstvo mora da utvrdi nepostojece prodaje i potrazivanja. Testovi kontrole koje
revizori obi¢no koriste pri oceni efikasnosti planiranja i sprovodenja ovog postupka
ispituju upotrebu plana, proveravaju izvestaje koji se ticu istrage bitnih razlika izmedu

stvarnih i planiranih prodaja, i onoga Sto proizlazi iz tih razlika.

Klijentov racunovodstveni sistem moze zahtevati da fakture o prodajama
dokumentuju obavljene prodaje. Numerisanje ovih faktura, davanje ovlaséenja za
njihovu pripremu, i periodicna provera poStovanja numerickog redosleda c¢ini
formalan, prekontrolisan dokument koji sluzi kao osnova za evidentiranje svake
prodaje. Takvi dokumenti garantuju da se evidentiraju samo stvarno obavljene
prodaje. Pored toga, program na racunaru ili nezavisno lice u okviru preduzeé¢a moze
spajati izlazne fakture sa dokazom o otpremi robe ili obezbedenju usluge. Svaki ovaj
postupak pomaze kod utvrdivanja da je prodaja obavljena. Pomocu tipicnih testova
kontrole ovih politika i procedura, revizor ispituje i prati upotrebu izlaznih faktura,

proveiava dokaz o tome da li se postuje numericki redosled faktura i dokaz o tome da
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izlazne fakture, i otpremnice spaja odredena osoba ili racunar. Takav dokaz Cesto se
sastoji od izvestaja o izuzecima koji utvrduje nesparene fakture i opisuje aktivnosti

koje zatim slede.

Preduzeca Cesto Salju mesecne izvestaje svojim kupcima. Pored informis; nja
kupaca o dugovnom saldu, mesecni izvestaji pomazu preduzecu da uskla evidenciju
potrazivanja sa evidencijom PVR kupaca. Neslaganja izmedu ove dve evidencije
mogu dovesti do prodaja koje su fakturisane a nisu obavljene. Pomoc¢u reklamacija
kupaca na iznose u meseCnom izvestaju mogu se ustanoviti greske u tvrdnji o
osnovanosti prodaja i potrazivanja. Tipi¢ni testovi kontrole koje revizori koriste za
ovaj postupak jesu pracenje slanja meseCnih izveStaja i provera dosijea o

komunikaciji sa kupcima, i pratece evidencije.

Tvrdnja o integralnosti

Tvrdnja o integralnosti prodajnih transakcija podrazumeva da su sve prodajne
transakcije i salda potrazivanja koje je trebalo evidentirati i evidentirani. Preduzece
moze greSkom da ne uvede u evidenciju otpremu robe (ili obezbedenje usluga) ili
namerno ne Zeli da evidentira izvesne prodajne transakcije i potrazivanja. U svakom
slucaju, prihodi i aktiva bi¢e umanjeni. Pomocu planova koje rukovodstvo koristi za
poredenje planiranih sa ostvarenim prodajama mogu se ustanoviti greSke u tvrdnji o
integralnosti prodaja i potrazivanja. Kada su ostvarene prodaje znacajno ispod
planiranih, uzrok za to mogu biti prodajne transakcije i potrazivanja koji nisu
evidentirani. Testovi kontrole ovog postupka isti su kao i oni opisani u prethodnom

odeljku a ti¢u se tvrdnje o osnovanosti transakcija.™

Racunovodstveni sistem u veéini preduzeca zahteva numerisane otpremnice, i
ovlas¢éenje za otpremu navedene robe. Osim toga, proverava se i KoriS¢enje
otpremnica prema numerickom redosledu. Ove procedure osiguravaju formalan,

prekontrolisan dokument za svaku otpremu robe koji garantuje da ¢e se prodajne

1 Hayes R, Schilder A, Dassen R, Wallage Ph, Principles of auditing, An international
perspektive, McGraw-Hill, London, 1999.
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transakcije evidentirati. Zatim, nezavisno lice u okviru preduzeéa moze da spaja
otpremnice sa izlaznim fakturama. Ova procedura u velikoj meri smanjuje rizik da ¢e
se roba otpremiti ali ne i evidentirati. Testovi kontrola ovih postupaka sli¢ni su
testovima kontrola koriS¢enja izlaznih faktura prema numerickom redosledu. Na
primer, revizor ispituje i prati upotrebu numerisanih otpremnica, proverava dokaz o
postovanju numeri¢kog redosleda, i dokaz o tome da lice koje je u preduzeéu

zaduzeno za to, spaja otpremnice sa izlaznim fakturama.

Klijenti sa raCunarskim pogodnostima mogu da razviju racunarski program za
usaglaSavanje otpremnica sa izlaznim fakturama. Na primer, racunar moze urediti da
se svaka numerisana otpremnica pojavi u dnevniku prodaja u okviru utvrdenog
vremenskog perioda. Medutim, kao primer takvog testa, revizor moze da proveri
dokumentaciju koja se odnosi na racunarski program i izvestaje o otpremnicama koje

nisu evidentirane u dnevniku prodaje u okviru utvrdenog vremenskog perioda.

Mesec¢ni izvestaji klijenta mogu utvrditi prodaje i potraZivanja koja nisu
evidentirana na isti na¢in kao i prodaje koje su evidentirane. Kupci mogu obavestiti
klijenta u slucaju da prodaja nije prikazana u bilansu stanja. Medutim, mesecni
izvestaji nisu efikasni kada se odnose na tvrdnju o integralnosti kao kada se odnose na
tvrdnju o osnovanosti. Kupci ¢e se verovatno manje zaliti na prodaje koje nisu
evidentirane (umanjenje iznosa dugovanja na racunu) nego na one koje su neispravne

(uvecanje iznos dugovanja na racunu).

Tvrdnja o pravima i obavezama

Tvrdnja o pravima i obavezama uglavnom nema znaCaja za prodajne
transakcije 1 potrazivanja. Medutim, za preduzeca koja prodaju svoja potrazivanja da
bi dobili finansijska sredstva, revizor mora da razmotri da li je klijent utvrdio politike
i procedure da spreci prikazivanje otkupljenih potrazivanja kao aktive u finansijskim

izvestajima.
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Tvrdnja o oceni ili alokaciji

Tvrdnja o oceni ili alokaciji prodajnih transakcija i povezanih potrazivanja
podrazumeva da su evidentirani iznosi za ispravne prodaje i potrazivanja ta¢ni. Iznosi
prodaje 1 potrazivanja mogu se neta¢no evidentirati iz mnogih razloga. Kupcu se
moZze ispostaviti nekorektna cena na izlaznoj fakturi, moze se javiti greSka u iznosima
usled netacnog izracunavanja, ili moze do¢i do prodaje na kredit kupcima koji
verovatno nece izvrSiti placanje. Greske u oceni prodaja i potrazivanja mogu za

posledicu imati ili uveéan ili umanjen dohodak i aktivu.

Da bi kupcima bila zagarantovana prava cena, preduzeca cesto koriste
odobrene cenovnike. Radnik koji izdaje fakturu konsultuje ih da bi odredio

odgovarajuéu cenu.

U nekim slucajevima, razli¢itim kupcima fakturiSe se po razli¢itim cenama.
Na primer, proizvodac¢ koji prodaje i veleprodavcu i maloprodavcu verovatno ¢e im
fakturisati robu po razliitim cenama. Odstupanja od iznosa u cenovniku treba
odobriti lice koje je za to ovlas¢eno. Osim toga, posto se cene menjaju s vremena na
vreme, lice koje fakturiSe robu mora voditi racuna da robu fakturiSe po najnovijim

cenama iz cenovnika.

Nezavisno lice u okviru preduzeéa moze potvrditi da je lice koje izdaje fakture
odredilo najkorektniju cenu iz najnovijeg cenovnika i moze racunski da prekontroliSe
izlazne fakture. Da bi izvrSio testiranje ovih politika i procedura, revizor moze ispitati
upotrebu i azuriranje cenovnika i pratiti njihovu upotrebu; proveriti ovlas¢enja za
odstupanja od standardnih cena; proveriti dokaz o tome da je nezavisno lice proverilo
cene, i racunski prekontrolisalo izlazne fakture; uporediti cene na izlaznim fakturama

sa odgovaraju¢im cenama iz cenovnika, izvr$iti ra¢unsku kontrolu.

U preduzec¢ima koja koriste racunare, racunar moze odrediti cene za datoteku

zaliha prema Siframa proizvoda i identifikacionim brojevima kupaca i moze izracunati
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podatke u fakturi. Posto raunari dosledno izvr$avaju ove operacije, smanjuje se rizik
matematickih gresaka u odnosu na ru¢no izracunavanje. Test koji revizor sprovodi za
ovaj tip raCunarskih funkcija obuhvata proveru dokaza o tome da je racunar izvrSio

ove zadatke.

Greske koje su se javile u prodajnim cenama, moze prona¢i rukovodstvo
analizom razlika izmedu planiranih i stvarnih prodaja. Zatim, zalbe kupaca na

mesecne izvestaje mogu otkriti nekorektne cene.

Posto prodaja na kredit (odlozeno plac¢anje) moze prouzrokovati greske u
tvrdnji o oceni ili alokaciji prodaja i potrazivanja, preduzeca Cesto ocenjuju kreditnu
sposobnost klijenta pre prodaje na kredit. Takve ocene obi¢no obuhvataju kreditnu
kontrolu kupca, odobrenje kredita od strane ovlas¢enog lica u preduzecu, i periodi¢an
pregled placanja i kreditnih ograni¢enja. Kada su u pitanju testovi kontrole kreditnih
politika preduzeca, revizcri obiCno ispituju procedure davanja kredita, proveravaju
evidenciju kreditne kontrole i odobrenja, i proveravaju evidenciju ocene placanja i

nadzor zakasnelih potrazivanja koji sprovodi rukovodstvo.

Tvrdnja o prikazivanju i izveStavanju

Tvrdnja o prikazivanju i otkrivanju prodajnih transakcija i povezanih
potrazivanja znaci da se prodaje i potrazivanja klasifikuju u odgovarajuce racune i da
beleSke uz finansijske izveStaje sadrze prikaze o onim racunima koji zahtevaju opste
prihvaceni racunovodstveni principi. lako pogresna klasifikacija prodaja i
potrazivanja obi¢no nisu glavni problem u vecini preduzec¢a, ponekad se javljaju kao
takvi. Prodaje nakredit mogu se klasifikovati kao gotovinske prodaje i obratno. Prihod
od investicija ili nekretnina, postrojenja, i opreme mogu se klasifikovati kao prodaje
proizvoda ili usluga. Osim toga, u nekim preduzeéima potrebni podaci o
ratunovodstvenim principima koji se koriste za priznavanje prihoda od prodaje mogu

biti prilicno kompleksni i zahtevati mnogo paznje od strane rukovodstva.®

8 Meigs, R.F., Meigs, W.B. (1999). Racunovodstvo: temelj poslovnog odlugivanja, MATE, Zagreb,
str. 56
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Racunovodstveni sistem koji ukljucuje detaljni kontni plan garantuje da se
prodaje i potrazivanja pravilno klasiflkuju. Mnoga preduzeca zahtevaju da se racuni
Sifriraju, postupak kojim se izlazne fakture Sifriraju brojem racuna u koji ¢e se prodaja
evidentirati. Sifriranje moze prekontrolisati nezavisno lice pre evidentiranja
transakcije da bi se uverio da ¢e se evidentirati u pravom racunu. Tipicni testovi
kontrole ovih postupaka obuhvataju proveru tabele racuna, pracenje kodiranja
prodajnih faktura, proveru da li su fakture dobro kodirane, i proveru dokaza o tome da

nezavisna osoba kontroliSe kodiranje pre evidentiranja.

Pogresne Klasifikacije prodaje i potrazivanja mogu se otkriti kada rukovodstvo
ispituje bitne razlike izmedu planiranih i ostvarenih prodaja ili kada se kupci zale na
mesecne izveStaje. Da bi se smanjila verovatnoca neadekvatnog ili pogresnog
prikazivanja prodaja i potrazivanja, osoblje u racunovodstvu preduze¢a moze Koristiti
kontrolne liste, 1 nezavisno lice u preduzeéu koji poznaje ovu materiju moze
pregledati prikaze u finansijskim izvesStajima pre njihove konacne pripreme. Testovi
kontrola koji se odnose na prikaze prodaja i potrazivanja obi¢no obuhvataju istragu o
tome koji radnici u preduzecu pripremaju prikaze i da li se koriste kontrolne liste i
pregledaju prikazi. Ovo ispitivanje obuhvata i proveru kompletiranih kontrolnih listi i

dokaz o pregledu prikaza od strane nezavisne osobe u preduzecu.

Transakcije korekcije efekata prodaje

Regulisanje prodaje moZe obuhvatati sledeée:

o

popuste za gotovinu

0 yraéenu robu

° olaksice ili koncesije
rabate na koli¢inu
otpis nenaplativih racuna

korekcije greSaka kod fakturisanja i obrade podataka
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U mnogim situacijama, regulisanje prodaje preduzima se retko ili u relativno
maloj meri, tako da se testovi kontrole mogu pokazati kao neisplativi i revizor ga
moze proveriti prakti¢nim testiranjem. Politike i procedure slicne su onima koje su
bitne za prodajne transakcije. PoSto su ove politike i procedure i testovi koji se odnose
na njih detaljno obradeni u prethodnim odeljcima koji se odnose na prodajne

transakcije, u ovom odeljku opisuje se samo njihova opSta upotreba.

Tvrdnja o osnovanosti

Glavni problem rukovodstva i revizora kada je u pitanju korekcije efekata
prodaje jeste garancija da su evidentirane korekcije zaista obavljene. Korekcije
neispravnih prodaja mogu se evidentirati iz mnogih razloga. Na primer, krediti za
vraéenu robu, popusti za gotovinu, ili korekcije cena mogu se evidentirati kada ne bi
trebalo, ili se potrazivanja mogu otpisati kao nenaplativa kada su napla¢ena. Bez
obzira na to da li su ove greske namerne ili sluc¢ajne, one uzrokuju umanjenje prihoda
i aktive. Da bi osigurala evidenciju samo zakonitih korekcija prodaje, preduzeca
uglavnom utvrduju posebne politike za davanje popusta na gotovinu, rabate i
provizije, i odredivanje nenaplativih racuna. Osim toga, preduzeca cesto koriste
numerisane obrasce za korekcije efekata prodaje (kao Sto su kreditni memorandumi),
postuju numericki redosled ovih obrazaca, zahtevaju da se na obrascima evidentira
odobrenje za korekciju prodaje, i daju obrasce na proveru licima u okviru preduzeca.
Testovi kontrole ovih politika i procedura primenjuju se na nacin opisan u odeljcima

koji obraduju prodajne transakcije.

Tvrdnje o integralnosti i oceni ili alokaciji

Tvrdnja o integralnosti podrazumeva da su sve korekcije prodaje koje je
trebalo evidentirati i evidentirane. Tvrdnja o oceni ili alokaciji znac¢i da su korekcije
prodaje evidentirane u pravim iznosima. OpSte uzevsi, politike i procedure u vezi
satvrdnjom o osnovanosti koje su obradene ranije primenjuju se i natvrdnju o
integralnosti. Na primer, koriS¢enje numerisanih obrazaca za Kkorekcije prodaje i

postovanje njihovog numeri¢kog redosleda daje garanciju da se sve korekcije prodaje
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evidentiraju. Pored toga, slanje mese¢nih izveStaja omogucava kupcima da utvrde

kada korekcije prodaje nisu evidentirane na njihovom ra¢unu. Mesecni izveStaji vazni
su i za tvrdnju o oceni ili alokaciji zbog toga $to kupci mogu utvrditi netaéne iznose
kod korekcije. Nezavistan pregled korigovanih iznosa je joS jedan postupak usmeren
na evidentiranje ta¢nih iznosa. Tvrdnje o pravima i obavezama, i prikazivanju i

izvestavanju obi¢no nisu vaZne za korekcije prodaje.’’

Y Guy, D.M., Carmichael, D.R., Whittington, O.R. (2001). Audit Sampling: An Introduction.
5th Edt. Wiley, New York., str. 67
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ZAKLJUCAK

Poslovni prihodi predstavljaju najsigurnije prihode. PoSto se ve¢ina poslovnog
prihoda formira po osnovu fakturisane, odnosno naplac¢ene realizacCije ucinaka, faktori
poslovnog prihoda su koli¢ine proizvoda i prodajne cene. ( P = Q x C ). Koli¢ina
proizvoda i usluga (Q) uti¢e na poslovni prihod preko faktora proizvodnje (kapacitet,
radna snaga) i faktora realizacije (kvalitet proizvoda, cena i sl.). Cene (C) kao drugi
znaCajan faktor formiranja poslovnog prihoda se mogu formirati na trZiStu i

administrativno.

Analiza strukture poslovnih prihoda se svodi na analizu njihovih vrsta, pa se u
tom smislu trebaju izvesti konstatacije o uceS¢u pojedinih vrsta prihoda npr. od
prodaje, zakupnina, subvencija, kompenzacija, itd. u poslovnom prihodu. Takode,
poSto se veéina poslovnih prihoda formira na osnovu realizaCije proizvoda, treba
analizirati da li ti prihodi dolaze sa domaceg ili inostranog trziSta. Analiza poslovnih
prihoda se vrSi i za preduzece u celini, po organizaCionim jediniCama i po

proizvodima.

Jer primarni Cilj poslovanja preduzeca je razliCit za razliite oblike preduzeca,
tako je kod inokosnih i ortackih preduzeca to uvecavanje profita u korist vlasnika
kapitala, dok je kod deonicarskih druStava i javnih preduzeca pre svega povecavanje

rentabilnosti poslovnih ulaganja.

Rezultat poslovanja preduzeca se moze posmatrati sa viSe aspekata. Sa aspekta
vremena u teoriji se razlikuju totalni (ukupni poslovni vek preduzeca) i periodi¢ni
(tromesec¢ni, polugodiSnji). Sa aspekta prostora rezultat se moze odnositi na preduzece
u celini ili na njegove organizacione delove. Prema poreklu rezultat moZze biti
poslovni, finansijski i vanredni. Po svom karakteru moze biti uporediv (nastaje pod
uticajem internih faktora privredivanja - radnog kolektiva) i neuporediv (nastaje pod
uticajem eksternih faktora - promene cena). Razlikujemo nerealizovan (proizvedeni a

nerealizovani ucinCi) i realizovan (koji moZze biti naplacen i nenaplacen).
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Najinteresantnije analize poslovanja su prema poreklu i uspeSnosti poslovanja.
Prema poreklu, rezultat poslovanja se deli na poslovni, finansijski i vanredni. Oni
nastaju kao razlike prihoda i rashoda svakog ponaosob. Segmentiranje rezultata prema
poreklu daje informacije iz kojih grupa prihoda on potice. U normalnim uslovima,
analiza ¢e pokazati da vecina rezultata potice od poslovnih prihoda. Rezultat od
finansiranja je obi¢no negativan iz razloga Sto se obi¢no viSe pozajmljuje sredstava
nego Sto se plasiraju. Vanredni dobitak nastaje vanredno, pa se na njega ne moze duze
raCunati. Prema uspeSnosti poslovanja, rezultat moZe biti pozitivan (prihodi ve¢i od
rashoda) i negativan. U trziSnom sistemu privredivanja, pozitivan rezultat se izrazava

u vidu profita (dobitka), a negativan u vidu gubitka
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